ТЕМА 1. ПРЕДМЕТ И МЕТОДЫ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ТЕОРИИ
1. Понятие,  предмет, функции и разделы  ЭТ

2. Методы ЭТ

3. Школы и основные направления ЭТ
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Экономика – это совокупность отраслей и видов материального производства и непроизводственной сферы, в которых создаются блага и услуги, необходимые для нормального существования общества.

Выделяют 3 подхода к определению предмета ЭТ:
1. Соотношение «потребности - ресурсы» 
2. Система производительных сил и производственных отношений 
3. Система общества 
ЭТ – это совокупность наук, которые объединены в 2 группы: общая и частная ЭТ.

Общая ЭТ раскрывает сущность, содержание и закономерности развития экономических процессов в обществе без уклона к отраслям и сферам деятельности.

Частная ЭТ отражает отдельные функции экономического управления процессами, происходящими в обществе.

Задачи ЭТ как науки и учебной дисциплины определяются ее предметом и функциями. Выделяют познавательную, практическую, мировоззренческую и методологическую функции ЭТ.

Познавательная функция состоит  в том, что  в экономических категориях, принципах, законах и закономерностях выражаются самые существенные процессы развития в обществе, чем обеспечивается познание сложного мира экономики, взаимосвязи производства и потребления товаров и услуг во всех сферах народного хозяйства. 

Суть практической функции состоит в том, что ЭТ должна дать практические рекомендации производству, хозяйству, как преодолевать противоречия, кризисные ситуации и создавать заинтересованность в действиях субъектов экономики, как обосновать рациональность использования ресурсов, воздействовать на потребности общества.

Мировоззренческая функция заключается в том, что, анализируя с помощью экономических категорий и законов практику хозяйственной деятельности, ЭТ дает возможность познавать окружающий мир, закономерности экономического развития, выявлять суть отношений между человеком, природой и экономикой.
Методологическая функция – ЭТ разрабатывает  законы, закономерности, принципы, категории, понятия экономических процессов, что затем используется при их изучении и исследовании.
В ЭТ выделяют следующие разделы: микроэкономика, макроэкономика и мировая (международная) экономика.

Микроэкономика выступает в ЭТ как отдельное производство или предприятие, макроэкономика – как национальная экономика, мировая – как совокупность экономических отношений между странами.

В центре микроэкономики – интересы предприятий, бизнесменов, работников, их потребности, поведение в условиях конкуренции, формирование рынков ресурсов и доходов. Основная проблема – это рыночная цена товаров, взаимодействие спроса и предложения, их эластичность. Механизм микроэкономического регулирования предполагает маркетинг как систему рыночной организации работы предприятия и менеджмент как систему управления предприятием.
Макроэкономика исследует систему хозяйствования на уровне национальной экономики, ее категории – совокупный спрос и совокупное предложение, национальный доход, денежная система, инфляция, госбюджет, рынок труда и занятость, инвестиции, нац. богатство и т.д.

Мировая экономика исследует важнейшие формы МЭО, принципы их функционирования и регулирования, проблемы мировой торговли и валютно-кредитной системы, миграцию капитала и рабочей силы, а также экономические аспекты решения глобальных проблем цивилизации. Основные категории раздела – мировая торговля, импорт, экспорт, валютный курс, паритетность и покупательная способность валюты, торговый и платежный баланс, формы и методы регулирования МЭО.
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Среди методов ЭТ выделяют общенаучные и частные методы исследования. 

К общенаучным относятся – метод материалистической диалектики, метод научной абстракции, метод анализа и синтеза, дедукция и индукция, метод единства исторического и логического в познании, ЭММ.

К частным методам относятся – экономический эксперимент, расчетно-аналитический метод.

Суть метода материалистической диалектики заключается в том, что:

1. все явления и процессы рассматриваются в непрерывном движении, изменении, развитии, взаимосвязи и взаимообусловленности. 
2. в природе и обществе развитие идет от простого к сложному, от низшего к высшему. 
3. движущей силой развития является единство и борьба противоположностей 
Метод научной абстракции состоит в выделении наиболее существенных сторон изучаемого явления и отвлечении от всего случайного (второстепенного). В процессе абстрагирования формулируются научные категории, понятия, объясняющие отдельные стороны процессов и явлений.
Сущность метода анализа и синтеза состоит в том, что в ходе анализа  сложные явления и процессы разделяются на отдельные простые элементы, которые подвергаются тщательному изучению. В результате формулируются экономические определения, отражающие сущность явления.
В процессе синтеза происходит соединение отдельных проанализированных элементов в единое целое, раскрываются внутренние взаимосвязи элементов и их противоречия, намечаются пути их устранения.
Индукция – это движение от частного к общему, от отдельных фактов к общему положению. На основе частностей логически выводятся общие положения, принципы. Дедукция – это движение от общего к частному. На основе общих положений обосновываются те или иные частности экономических объектов.
Метод единства исторического и логического в познании. ЭТ изучает все явления и процессы в определенной взаимосвязи, развитии и исторической последовательности. Но историческое развитие не всегда идет по определенной закономерности, т.к. на отдельных этапах оно подвергается воздействию случайных факторов. Чтобы при исследовании избавиться от случайностей, используется логический метод исследования, который раскрывает необходимую последовательность.
Экономико-математическое моделирование  - ЭТ  должна в своих исследованиях использовать математику и статистику, т.к. использование ЭММ в сочетании с ЭВМ дает возможность из множества вариантов получить наиболее выгодное решение экономических задач, спрогнозировать экономические процессы.
Расчетно-аналитический метод позволяет рассчитать величину экономических показателей в предстоящем периоде в зависимости от изменения влияющих на них факторов и спрогнозировать их на будущее.
Экономический эксперимент – это научно поставленный опыт в экономике с целью проверки эффективности намечаемых мероприятий. Цель – доказательство правильности определенной гипотезы, выдвинутой на основе изучения практики.
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	Школа
	Период 
действия
	Представители
	Основные идеи

	Меркантилизм
	15 – 17 вв.
	Тома Манн, Жан Батист Кольбер, Уильям Петти
	Выражали интересы торгового предпринимательства. Считали, что доход создается в сфере обращения, а богатство нации заключается в деньгах (золото и серебро). Их цель - накопление денег в стране любыми средствами.

	Физиократы
(сила и природа)
	18 в.
	Ф. Кенэ,

Анн Тюрго
	Источник богатства – сельское хозяйство. Все остальные сферы деятельности считались бесполезными. Они были сторонниками частной собственности, свободной конкуренции, свободной внешней торговли.

	Классическая буржуазная политэкономия
	18 в.
Англия
	А. Смит,
Д. Рикардо
	Перенесли источник богатства из сферы сельского хозяйства во все материальное производство. Были сторонниками свободной конкуренции. Движущая сила развития – частный интерес человека. 
Недостатки – не могли объяснить процесс получения прибыли и издержки

	Утопический социализм
(
(
Марксизм
	Нач. 19 в.
	Сен-Симон,
Шарль Фурье,

Роберт Оуэн

К. Маркс,

Ф. Энгельс
	Критиковали капитализм, мечтали о создании гуманного общества, основанного на общественной  собственности и всеобщей организации хозяйства, на равном праве на свободу и пользование жизненными благами.
Маркс и Энгельс разработали теорию цены производства, разрешили проблему противоречия товаров и создали теорию происхождения и сущности денег.

	Маржинализм
	Вт. пол. 

19 в.
	Карл Менгер,
Фридрих фон Визер
	Издержки производства, цена, спрос, предложение объясняли психологией поведения отдельных хозяйствующих субъектов, которые руководствовались собственными оценками выгод и потерь.


	Экономикс
1. Неоклассическое направление

2.Неокейнсианство

3.Институционализм
	к. 19 в. – 20 в.
к. 19 в.

50-е гг. 

20 в.

50 – 70 гг. 20 в.
	Альфред 
Маршалл
Шумпетер, Бернштейн,
Леон Вальрас

Джон Кейнс

Т. Веблен,

Джон Коммонс
	Считали, что спрос, предложение являются равнозначными элементами рынка, одинаково влияют на цену товара. Модель экономики действует в условиях совершенной конкуренции, производство осуществляется при минимальных издержках и ограниченном вмешательстве государства. Объект анализа – механизм формирования цен на основе рыночных факторов. 
Изучали макроэкономические процессы и методы государственного регулирования экономики, занимались анализом количества денег в обращении, уровень цен, заработную плату, прибыль, проценты.
Хозяйство развивается под действием экономических (монополия, государство, прибыль)  и социальных (обычаи, техника, нормы поведения, инстинкты)   движущих сил. Объект изучения – социальные явления, происходящие в мире.


	Монетаризм
	21 в.
	Милтон 
Фридман
	Главная роль в стабилизации экономики принадлежит денежным факторам.


ТЕМА 2.  ЭКОНОМИЧЕСКАЯ СИСТЕМА ОБЩЕСТВА

1. Экономическая система общества и ее структура

2. Типы и модели экономических систем

3. Собственность в экономической системе.
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Системой является упорядоченная совокупность элементов, обладающая организованностью, относительной замкнутостью и способностью выполнять ряд функций, которые не могут выполнить отдельные ее элементы.

Структура системы – это взаимосвязи между ее элементами.

Экономика – это сложная, многоуровневая и развивающаяся система, которая состоит из малых экономических систем: домохозяйств и предприятий.

Домохозяйство – это малая система, которая представлена владельцами ресурсов и потребителями в рамках семьи. Экономическая деятельность такой системы связана с продажей труда, ресурсов, получением заработной платы и иных доходов, приобретением товаров, созданием некоторых экономических благ и услуг.

Предприятие – это малая система, в рамках которой создаются экономические блага и услуги с помощью необходимых ресурсов.

Группы взаимосвязанных предприятий объединены в отрасли.

Отрасль – это более крупная система, объединяющая все предприятия, выпускающие однородные продукты.

Отрасли объединяются в более крупные системы – промышленность.
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                                                          Виды экономических систем:

Социально-экономические                                                                         Технико-экономические

         Экономико-политические                                                                            Отраслевые

         Природно-экономические                                                                            Межотраслевые

         Экономико-демографические                                                                      Региональные

Существует 2 способа координации экономической деятельности в системе: стихийный и иерархия. Первый означает добровольное сотрудничество путем рыночных взаимосвязей, а вторая – централизованное управление, команду, связанные с обязательным выполнением.

К экономической системе общества относят не только производственную деятельность домохозяйств и предприятий, но и совокупность отношений и организаций, в рамках которых осуществляется эта деятельность.

Организационная структура экономической системы – это состав организаций, типы организационных отношений между ними, распределение функций, методы и процедуры их исполнения.

Различают организационную структуру производства и управления.

Организационная структура производства – это совокупность производственных комплексов, технологические и организационные отношения между ними.

Организационная структура управления включает совокупность органов управления и взаимоотношения между ними.

В ЭТ основными элементами экономической системы являются производительные силы и производственные отношения. Они же являются сторонами общественного производства.

                                                             Общественное производство

 Материальное производство                                                                   Нематериальное производство

Производительные силы – это люди и  средства производства, с помощью которых они производят продукцию. Они выражают отношение людей к природе, их воздействие на нее с целью приспособить  ее элементы для удовлетворения своих потребностей.

Производительные силы – это взаимоотношения между субъектами и объектами экономики. К субъектам относятся люди с их знаниями, опытом и навыками. К объектам – средства и предметы производства.

Виды производительных сил:

1. естественные – природные ресурсы и возможности человека

2. общественные – станки, машины, сырье

3. всеобщие – информация и образование

Производственные отношения – это устойчивые связи и взаимодействие людей в производстве, распределении, обмене и потреблении ими благ и услуг. 

При этом основным видом отношений в производстве являются отношения собственности.

Отношения собственности могут быть:

1. первичные – складываются между людьми в процессе приобретения факторов производства.

2. вторичные – складываются между людьми в процессе определения доли различных индивидов, социальных групп в изготовленном продукте.

3. третичные – международные производственные отношения.

Отношения при распределении могут быть:

1. отношения распределения средств производства по отраслям

2. отношения распределения трудовых ресурсов по сферам деятельности

3. отношения распределения результатов производства (непосредственное распределение)

Отношения обмена могут быть:

1. в самом производстве (опытом, навыками, деятельностью)

2. за пределами производства (товарами через заработную плату)

Отношения потребления могут быть:

1. производственные (2 / 3)

2. личные (1 / 3)

Т.о.,  производительные силы – это материально-вещественная сторона производства, а производственные отношения – это общественная определяющая экономической роли субъектов в экономике и форма развития производительных сил.

Производительные силы и производственные отношения вместе образуют экономический базис общества.
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Выделяют следующие типы экономических систем:

1. по степени открытости:

а) открытая 
б) закрытая 
2. по форме собственности:

а) государственная

б) частная

2. по форме регулирования экономики:

а) традиционная

б) рыночная

в) командная

г) смешанная

Традиционная экономика присуща отсталым в экономическом отношении странам. Организация производства, его структура, ритм экономической жизни базируются на обычаях и традициях, сложившихся в стран. Наследственные привычки, общественные роли и статусы предопределяют устои экономической жизни и социальной деятельности. Этнические и кастовые преграды препятствуют распространению НТП. Политические решения обычно принимаются в угоду богатым слоям населения, а не в интересах нации в целом.

Рыночная экономика (или классический капитализм) предполагает  индивидуальную частную собственность на ресурсы, свободную конкуренцию на рынке, свободное установление цен на продукцию под воздействием спроса и предложения. В данной системе на рынке сталкивается множество мелких продавцов и покупателей, каждый из которых имеет свой интерес.  Экономическая власть на рынке весьма рассеяна, никто из субъектов рынка не может ущемить интересы друг друга, а только конкуренция производителей и потребителей  является реальным фактором, с которым должны считаться все.  Государство в экономику не вмешивается, его задача – гарантировать право частной собственности и соблюдать правовой порядок в обществе.

При командной экономике объемы производства, его структура, размеры потребления и уровень цен устанавливаются централизованно через государственное планирование.  При этом, действует полная общественная собственность на средства производства и создаваемые блага и услуги. Государственные планы составляются для национальной экономики в целом, для регионов и для отдельных предприятий.

Командная экономика позволяет централизовано учесть и распределить производственные ресурсы по сферам экономики, но не обеспечивает их рациональное использование, т.к. ни один государственный орган управления не может точно определить потребности в ресурсах каждого производства.

В большинстве стран современного мира переплетаются элементы разных экономических систем хозяйствования, т.е. действует смешанная экономика.  При этом работают предприятия и структуры с разными типами и видами собственности и с разными формами хозяйствования.

Современная смешанная экономика представляет собой регулируемую рыночную экономику, т.е. преобладающей формой собственности является частная, преобладающей формой регулирования экономики является рынок и конкуренция, и все это дополняется государственным регулированием (контролем).
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Собственность – это отношения между людьми по поводу присвоения средств производства и создаваемых с их помощью материальных благ.

Основные субстанции, через которые проходит собственность: присвоение, отчуждение, распоряжение, владение и пользование.

Присвоение – это процесс экономического и юридического закрепления ресурсов, имущества, средств производства, материальных благ и услуг, доходов за хозяйствующими субъектами или физическими лицами.

Присвоение предполагает приумножение собственности, иначе она теряет свой экономический смысл.

Отчуждение – это процесс расходования собственности, передачи ее другому лицу или физического уничтожения. Основные формы отчуждения - расходование, перераспределение и ликвидация.

Распоряжение -  может осуществляться только реальным собственником, обладающим юридическим правом на них. Он может продать ее, пустить в хозяйственный оборот, осуществить дарение или наследование, сдать в аренду и т.д.

Владение – предполагает возможность совершать в течение определенного  срока действия над объектами собственности.

Пользование – означает извлечение из объектов собственности их полезных свойств с целью производства материальных благ или оказания услуг.

Типы собственности:

1. частная

2. государственная

При частной собственности одно лицо или семья являются собственником имущества, ресурсов или факторов производства, имущество передается по наследству или реализуется на рынке.

По характеру накопления частная собственность  подразделяется на трудовую и нетрудовую.

Трудовая  собственность формируется за счет заработной платы или предпринимательской деятельности, т.е.  собственник является работником. 

Нетрудовая собственность означает, что присвоение результатов производства не связано с деятельностью субъекта (доходы от акций, облигаций, получение собственности по наследству).

Государственная собственность  является формой частной собственности, при которой владельцем выступает государство.

Формы собственности:

1. частная

2. трудовая собственность граждан

3. коллективная

4. государственная

Коллективная собственность – предполагает, что права собственности имеет коллектив людей, владеющий ею совместно. Формы – арендная, кооперативная, акционерная, собственность товариществ и ассоциаций.

Разгосударствление – это процесс устранения государственного монополизма, формирования смешанной экономики, ее децентрализация и освобождение государства от функций прямого хозяйственного управления, т.е.  это процесс преобразования государственной собственности в частную.

Приватизация – это приобретение физическими и юридическими лицами права собственности на объекты, принадлежащие государству.

Объекты приватизации:
1. государственное и общественное жилье

2. предприятия, учреждения, организации

3. оборудование, здания, сооружения

4. лицензии, патенты, доли государства в предприятиях

Субъекты приватизации:

1. граждане РБ

2. частные предприятия

3. коллектив предприятия (не менее 50%)

4. иностранные инвесторы

5. лица без гражданства

В РБ запрещена приватизация объектов, определяющих обороноспособность и безопасность страны, объектов  являющихся национальным и культурным достоянием, объектов, обеспечивающих  минимум социальных услуг населению (являются монополией государства).

Методы приватизации:

1. возмездный, т.е. выкуп государственного имущества

2. безвозмездный, т.е. передача в собственность трудовым коллективам и раздача гражданам РБ через приватизационные чеки

ТЕМА 3. ПРОИЗВОДСТВО И ПОТРЕБНОСТИ

1. Потребности и их классификация.

2. Производство и его факторы, воспроизводство продукта.

3. Кругооборот ресурсов, продуктов, доходов.

4. Эффективность производства и ее показатели.
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Производство является главным источником получения благ, необходимых для жизни человека, удовлетворения его нужд и потребностей. Исходной составляющей природы человека является нужда, а ее удовлетворение – цель любого производства.

Нужда – это ощущаемое человеком чувство неудовлетворенности или нехватки чего-либо.

Нужда человека проявляется через потребности.

Потребность – это состояние неудовлетворенности, испытываемое человеком и из которого он стремиться выйти.

Потребности людей удовлетворяются через потребление, а для потребления необходимо производить товары. Т.о., между потреблением и производством существует прямая связь: производство формирует потребности, а потребности, в свою очередь, ориентируют производство на создание новых благ и услуг.

Классификация потребностей:

1. по масштабам и структуре производства:

 1. абсолютные (максимальные) – это потребности, ориентированные на предельные возможности производства, основанного на последних достижениях науки и техники.

2. действительные (подлежащие удовлетворению) – это потребности, которые должны быть удовлетворены в данный момент в условиях достигнутого уровня производства и НТП.

3. фактически удовлетворенные

2. по роли в воспроизводстве рабочей силы:

1. материальные – связаны с удовлетворением физических потребностей человека в пище, одежде, жилье

2. духовные – обеспечивают стремление человека к образованию, культуре, отдыху, вере, творчеству и т.д.

3. социальные -  отражают стремление человека реализовать свои способности достичь определенного социального положения в обществе

3. по уровню развития общества:

1. элементарные (физические) – еда, жилье, одежда

2. высшие (социальные) – связаны непосредственно с благосостоянием людей – потребительский бюджет, денежные сбережения, собственность, оплата труда, занятость, экологическая безопасность.

4. в зависимости от социальной структуры:

1. потребности общества в целом – государственные, национальные, территориальные и религиозные, потребность в безопасности, охране общественного порядка, охране памятников, окружающей среды.

2. потребности социальных групп 

3. личные потребности (насыщаемые и ненасыщаемые)

5. по очередности удовлетворения:

1. первичные (необходимые) – самые насущные потребности человека, без удовлетворения которых он не может существовать. Они не могут быть заменены другими.

2.  вторичные (избыточные) – являются замещаемыми

6. по эластичности:

1. эластичные – их удовлетворение можно временно отложить (вторичные)

2. неэластичные – не изменяются длительное время (первичные)

7. по сфере возникновения:

1. экономические – те, для удовлетворения которых необходимо производство

2. неэкономические – могут быть удовлетворены без производства (воздух, вода)

8. по срокам возникновения:

1. текущие (краткосрочные)

2. перспективные (долгосрочные)

Количество благ и услуг, в которых нуждаются люди, непрерывно растет, и такую закономерность в ЭТ называют законом возвышения потребностей.

Законом потребления является закон насыщения потребности, т.е. человек, испытывая разнообразные потребности, с большей интенсивностью потребляет какую-то часть определенного товара, а по мере его потребления сначала происходит уменьшение желания, а затем и полное насыщение потребности.
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Перед  экономикой стоит всего 3 вопроса: что производить, как производить и для кого производить?

Производство (в узком смысле) – это непосредственный процесс создания благ и услуг за определенный период времени для удовлетворения потребностей общества.

Производство (в широком смысле) – это непрерывно возобновляющийся процесс, включающий в себя распределение, обмен и потребление созданных благ и услуг.

Источником любого производства являются ресурсы, которыми располагает государство. Ресурсы – это взаимодействие природного, социального и духовного потенциалов в процессе производства товаров и услуг.

Они могут быть:

1. природные – естественные, имеющиеся в природе полезные ископаемые (нефть, уголь) и производственные ресурсы в виде земли, воды и воздуха.

2. материальные – все созданные человеком средства производства, которые сами являются результатом производства

3. трудовые – трудоспособное население страны

4. финансовые – денежные средства и финансовые активы, которыми располагает общество.

В результате производства создается определенный продукт, предназначенный для потребления.

Продукт -  это полезная вещь или услуга, идущая на воспроизводство факторов производства.

Благо – то, что способно удовлетворять повседневные жизненные потребности людей, приносить им пользу и доставлять удовольствие.

Услуга – это вид экономической деятельности, результатом которой является изменение качества существующих вещей.

Если производство рассматривать как непрерывно возобновляющийся процесс, то это – воспроизводство. Оно включает в себя:

1. воспроизводство материальных благ

2. воспроизводство  рабочей силы

3. воспроизводство природных ресурсов и окружающей среды

4. воспроизводство отношений между людьми в процессе производства, распределения, обмена и потребления.

Воспроизводство может быть:

1. простое – объемы производства из года в год остаются постоянными

2. расширенное – масштабы производства постоянно увеличиваются

Для осуществления производства необходимы факторы производства:

1. Земля – означает все используемые в производстве естественные ресурсы и сама земля

2. Капитал – это все то, что способно приносить доход или ресурсы, созданные людьми для производства товаров и услуг.

Капитал


                                           Основной                     Оборотный
3. Труд – осознанная, энергозатратная, целесообразная деятельность человека, требующая приложения умственных и физических усилий в процессе производства товаров и услуг и реализуемая через самого человека.

4. Предпринимательская способность – это способность человека к организации производства, умение ориентироваться в рыночной ситуации и рисковать.

5. Наука – поиск и проведение исследований и экспериментов в целях расширения имеющихся знаний, выявления закономерностей, проявляющихся в природе и обществе, разработки новой техники и технологии.

6. Информация – это сведения, которые хранятся, обрабатываются и используются в процессе анализа и выработки экономических решений в управлении

7. Время – ограниченный и невоспроизводимый ресурс. Т.к. все совершается в пространстве и времени, то экономное его использование является источником улучшения жизни человека.

- 3 –

При осуществлении производственно-коммерческой деятельности на предприятии всегда происходит преобразование некоторых видов экономических ресурсов в экономический продукт. Общая схема действия производственно экономики выглядит следующим образом:


                  Экономические ресурсы                                        Экономический продукт

Движение ресурсов осуществляется в 3 стадии:

1. происходит превращение денег в производственную форму, т.е. предприниматель на деньги покупает факторы производства:

                                                                                   СП

                                                           Д    (   Т

                                                                             РС

2. происходит соединение факторов производства и непосредственный процесс производства, который завершается созданием новых материальных благ, стоимость которых выше стоимости приобретенных факторов:
                                                                  …. П  ……   Т(
3. процесс реализации продукции или превращение товарной формы в денежную:

   Т(   (   Д(
Последовательное прохождение капиталом трех стадий и переход их из одной формы в другую называется кругооборотом фондов. Его можно представить так:

                                                                           СП

                                                 

                                                 Д    (   Т               …. П  ……   Т(  (   Д(
                                                                    РС

Кругооборот ресурсов, взятый как непрерывный процесс, в результате которого стоимость полностью возвращается к своей первоначальной форме, называется оборотом ресурсов.

Период, в течение которого вложенные средства в денежной форме возвращаются к владельцу в той же форме, называется временем оборота.  Оно состоит из времени производства и времени обращения.

Время производства – это время нахождения ресурсов в сфере производства. Оно состоит из:

1. рабочего времени, когда ресурсы находятся непосредственно в производстве

2. перерывов в производстве по технологическим и организационным причинам

3. времени нахождения в запасах, которые необходимы для обеспечения непрерывности производственного процесса

Время обращения – это время нахождения ресурсов в сфере обращения. Оно включает процессы, происходящие на 1 и 3 стадиях кругооборота ресурсов.

Кругооборот продуктов  и доходов – это поток товаров и услуг, которыми обмениваются предприятия и домохозяйства и равнозначный им поток денежных платежей, который компенсирует стоимость этих товаров и услуг.

Связь между количеством денег и потоком доходов выражается уравнением обмена, которое показывает, как количество оборотных денег влияет на конечный результат кругооборота (доход):
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где М – количество денег,   V – скорость обращения, Р – цена товара, Q – количество товаров
Кругооборот без участия государства

                            деньги                                                 деньги 
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Эффективность производства – это отношение между результатом производства и затратами на  его достижение.

Если предприятие осуществляет свою деятельность с минимальными затратами всех факторов производства, то принято говорить об эффективности производства, т.к. цель любого предприятия – получение максимальной прибыли.
Для определения параметров эффективности использования производственных ресурсов  используются следующие показатели:

1. прибыль                                              
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2. рентабельность продукции – показывает сколько прибыли получает предприятие с каждого рубля затраченных средств           
3. производительность труда – количество продукции, выпущенное одним работником в единицу времени           
4. трудоемкость продукции – это количество времени, затраченного на выпуск единицы продукции
5. фондоотдача – это количество продукции, полученное с каждого рубля затраченного оборудования           
6. материалоемкость продукции – это количество сырья и материалов, затрачиваемых на производство единицы продукции
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ТЕМА 4.  РЫНОК, ЕГО СТРУКТУРА И ФУНКЦИИ
1. Рынок, его функции.
2. Виды рынков и инфраструктура рыночной экономики.
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Рынок – это механизм, который сводит вместе покупателей как носителей спроса и продавцов как носителей предложения.

Рынок – это саморегулируемая система  воспроизводства, все звенья которой находятся под воздействием спроса и предложения.

Схематично отношения между продавцами и покупателями можно представить так:

                 
                         S                                                              D


                       D                                                                      S
Рынок берет свое начало в обмене. Независимо от того, осуществляется обмен в натуральной или товарной форме, он предполагает наличие двух контрагентов (субъектов) – продавцов и покупателей. Их взаимодействие создает спрос и предложение.

Основные признаки свободного рынка:

1. Свобода участников.  Для продавца свобода определяется полным правом владения и распоряжения товаром, что должно быть обеспечено государством на законодательной основе. Для покупателя свобода определяется наличием денежных средств и широким выбором продавцов одинакового товара, что обеспечивает независимость покупателю от продавцов и дает право быть равноправным участником рынка.

На рынке продавец зависит от покупателя, а не наоборот и он диктует производителю что и в каком количестве производить.

2. Неограниченное количество участников. Только в таких условиях действует конкуренция, побуждающая производителей внедрять достижения НТП, улучшать качество товаров, снижать цены. При этом ни один из субъектов рынка не может влиять на другого.

3. Полная информированность участников о состоянии рынка и товаров
4. Мобильность ресурсов, т.е. их способность к быстрому передвижению.

5. Свободное колебание цен.
Субъектами рынка могут быть физические и юридические лица. Физические лица – это любой человек, продающий или покупающий товар на рынке.

Юридические лица – это предприятия и организации, покупающие или продающие на рынке и наделенные специальными юридическими правами.

Объекты рынка – это товары, материальные блага и услуги, поступающие на рынок, факторы производства, оборудование, ценные бумаги  и т.д.

Основные функции рынка:

1. функция саморегулирования товарного производства – при росте спроса объемы производства расширяются, и наоборот. Регулирование происходит через куплю-продажу товаров и услуг.

2. стимулирующая функция -  побуждает производителей к созданию необходимых товаров и услуг с наименьшими затратами и получению более высокой прибыли за счет снижения издержек и внедрения нововведений.

3. функция учета затрат на производство продукции – на рынке происходит сопоставление индивидуальных затрат труда со средними общественными. При сопоставлении учитывается  также и качество товаров.

4. регулирующая функция – рынок устанавливает основные пропорции в хозяйстве на микро- и макроуровне за счет расширения или снижения спроса и предложения.

5. функция демократизации хозяйственной жизни – с помощью рыночных рычагов происходит развитие эффективных производств и разорение неэффективных. За счет этого осуществляется дифференциация товаропроизводителей.

Необходимость реформирования экономики РБ была обусловлена нарастающей неспособностью административно-командной экономики обеспечить устойчивые темпы экономического роста. Основные причины кризиса:

1. негибкость, т.е. неспособность этой системы быстро адаптироваться к экономическим изменениям, а централизованное планирование подавляло инициативу.

2. низкая производительность труда на предприятиях
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Виды рынков:

1. по экономическому назначению объектов рынка:

1. товарный рынок

2. финансовый рынок

3. рынок труда

Товарный рынок – это совокупность экономических отношений между покупателем и продавцом по поводу купли-продажи товаров, оказания товарных услуг.

Товар – это продукт человеческого труда, предназначенный для обмена путем купли-продажи. 

Свойство товара удовлетворять ту или иную потребность человека называется потребительной стоимостью товара.

Свойство товара обмениваться на другие товары в определенном количестве называется меновой стоимостью товара.

Стоимость – это воплощенный в товаре общественный труд. Цена – это денежное выражение стоимости товара.

Виды товарного рынка:

1. потребительский рынок

2. рынок средств производства

3. информационный рынок

4. рынок отдельных товарных групп (стройматериалов, автомобильный, сырьевой)

Реализация товаров на рынке осуществляется в 2 формах – оптовой и розничной торговли. 

Оптовая торговля – это продажа товаров крупными партиями с целью последующей перепродажи. 

Розничная торговля – это продажа товаров населению для непосредственного потребления.

Финансовый рынок – это система экономических отношений между продавцами и покупателями денежных средств, опосредуемых через спрос и предложение.

Виды рынков:
1. инвестиционный рынок

2. рынок капитала

3. кредитный рынок

4. фондовый (ценных бумаг) рынок

5. валютный рынок

Рынок труда – это совокупность экономических отношений, возникающих по поводу распределения рабочей силы по сферам деятельности в зависимости от потребности в ней и позволяющих поддерживать равновесие между спросом и предложением на нее.

Виды рынков труда:
1. внешний

2. внутренний

Внешний рынок труда – это обычный рынок профессий, ориентированный на законченную профессиональную подготовку работников, и дающую диплом или сертификат об соответствующем образовании.

Внутренний рынок труда – это  движение кадров внутри предприятия (переподготовка, повышение квалификации).

2.   в зависимости от организации рыночных отношений:

1. свободный

2. олигополизированный

3. монополизированный

4. смешанный

3.   по соответствию закону:

1. легальный

2. нелегальный (теневой)

4.   по степени развития:

1. неразвитый

2. развивающийся

3. развитый

Инфраструктура рынка  - это система специализированных учреждений, обслуживающих рынок и обеспечивающих движение товаров, капиталов и рабочей силы.

Инфраструктура рынка состоит из нескольких баз: организационной, материальной и кредитно-расчетной. 

Организационная база включает в себя снабженческо-сбытовые, брокерские и другие посреднические организации, коммерческие фирмы крупных промышленных предприятий.

Материальная база состоит из транспортных систем, складского и товарного хозяйства, информационной системы и средств связи.

В кредитно-расчетную базу входят отдельные банковские и страховые системы, крупные самостоятельные банковские и кредитно-сберегательные учреждения, средние и мелкие коммерческие банки.

Основными элементами инфраструктуры рынка являются: ярмарки, аукционы, биржи, кредитная система, государственные финансы (республиканские и местные бюджеты), система законодательства, торгово-промышленные палаты, консалтинговые компании.

Ярмарка представляет собой регулярный рынок широкого значения, который организуется в определенном месте. Она может быть как местом периодической торговли, так и местом сезонной распродажи товаров одного или нескольких видов. В начале ХХ века широкое развитие получили международные ярмарки, где заключаются сделки в национальном и международном масштабе. В настоящее время развиты отраслевые (чаще технические) ярмарки и ярмарки товаров широкого потребления.

Аукционы имеют дело с продукцией, которой на рынке недостаточно. Главная цель – получение максимальной цены за какой-либо товар. На аукционах происходит публичная продажа какого-либо товара в заранее установленном месте. Продаваемый товар достается тому покупателю, который назвал самую высокую цену. 

Аукционы бывают принудительные, которые проводятся судебными органами с целью взыскания долгов с неплательщиков, и добровольные, которые организуются по инициативе владельцев продаваемых товаров. Существуют также и международные аукционы. Они представляют собой публичные открытые торги, где реализуются товары определенной номенклатуры: шерсть, табак, пушнина, чай, лошади, цветы, рыба, лес, предметы роскоши и произведения искусства.          

Биржа представляет собой организованный оптовый рынок, действующий как аукцион по купле-продаже товаров, ценных бумаг и валюты. Проще говоря, это место встречи покупателей и продавцов, место заключения сделок. Большинство бирж являются корпорациями. 

Различают товарные, фондовые, валютные биржи и биржи труда. 
Необходимо отметить, что подавляющая часть биржевого оборота сосредоточена в ведущих торговых и финансовых центрах США, Великобритании и Японии.

Кредитная система  – это совокупность кредитно-финансовых учреждений, создающих, аккумулирующих и предоставляющих денежные средства на условиях срочности, платности и возвратности.
В кредитную систему входят все, кто способен мобилизовать временно свободные средства, превратить их в кредиты, а потом в капиталовложения - банки, страховые компании, фонды профсоюзов и иных организаций, обладающих правами коммерческой деятельности.
Инвестиционные компании занимаются эмиссионно-учредительской деятельностью, т.е. проводят операции по выпуску и размещению ценных бумаг. Они привлекают капитал путем продажи собственных акций или за счет кредита коммерческих банков.

Сберегательные учреждения  (взаимно - сберегательные ассоциации, кредитные союзы) аккумулируют сбережения населения и вкладывают денежный капитал в основном в финансирование коммерческого и жилищного строительства.

Страховые компании, главная функция которых - страхование жизни, имущества и ответственности, превратились в настоящее время в важнейший канал аккумуляции денежных сбережений населения и долгосрочного финансирования экономики. Основное внимание страховые общества сосредоточили на финансировании крупнейших корпораций в области промышленности, транспорта и торговли.

Пенсионные фонды, как и страховые компании, активно формируют страховой фонд экономики, который приобретает все большую роль в процессе расширенного воспроизводства. Пенсионные фонды вкладывают свои накопленные денежные резервы в облигации и акции частных компаний и ценные бумаги государства, осуществляя, таким образом, финансирование, как правило долгосрочное экономики и государства.

Ядро кредитной инфраструктуры составляет банковская система. В настоящее время практически во всех странах с развитой рыночной экономикой банковская система имеет два уровня. Первый уровень образует центральный банк, второй — коммерческие, ипотечные, инновационные (кредитование нововведений), инвестиционные и другие, управляемые центральным банком.

В рыночную инфраструктуру входят и государственные финансы. Их основу составляют республиканские и местные бюджеты. Через госбюджет происходит перераспределение доходов, финансирование производственных и социальных программ.

Важной частью инфраструктуры рынка является разветвленная система законодательства, регулирующая правовые взаимоотношения хозяйствующих субъектов и определяющая правила "рыночной игры". 

ТЕМА 5.  СПРОС, ПРЕДЛОЖЕНИЕ, РЫНОЧНОЕ РАВНОВЕСИЕ. ЭЛАСТИЧНОСТЬ.

1. Рыночный спрос. Закон спроса. Рыночное предложение. Закон предложения.

2. Рыночное равновесие.

3. Эластичность и ее виды.
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Основными параметрами рынка являются спрос (D), предложение (S) и цена.

Спрос – это те потребности людей в предметах потребления и средствах производства, которые могут быть реально удовлетворены и обеспечены денежными средствами.

Спрос – это количество товаров, которое покупатели хотят и могут приобрести  в данный момент времени на рынке по данной цене.

Покупатель предлагает цену спроса – т.е. предельно максимальную цену, за которую он согласен купить товар.

Кривая спроса: показывает объем спроса на товар при каждом значении цены. Она имеет отрицательный наклон, т.к. покупатель будет приобретать больше товара при меньшей цене.

         Р                                            Р

                        D                                                            S



                                            Q                                           Q
Закон спроса: при прочих равных условиях, чем выше цена товар, тем меньше на него спрос и наоборот.

Причины, лежащие в основе закона спроса:

1. Здравый смысл, т.е. люди склонны больше покупать товаров по низкой цене, чем по высокой.

2. Принцип убывающей предельной полезности, т.е. человек получает наибольшее удовлетворение от первой покупки, а приобретение последующих единиц товара приносит все меньший эффект. Следовательно, только при снижении цены на товар человек захочет его приобрести.

3. Эффект дохода, т.е. при более низкой цене человек может позволить себе купить больше данного продукта, при этом не отказывая себе в приобретении и других продуктов.

4. Эффект замещения, т.е. снижение цены товара увеличивает покупательную способность денежного дохода потребителя и у него появляется возможность и желание покупать больше товара по более низкой  цене, чем по высокой.

Исключения из закона спроса:

1. эффект Гиффена – повышение цены на определенные товары (в первую очередь продукты питания) не ведет к уменьшению спроса на них у менее обеспеченной части населения.

2. эффект Веблена – повышение цены на предметы роскоши приводит к росту спроса на них за счет так называемого престижного спроса.

3. эффект ожидаемой динамики цен – если потребители ожидают дальнейшего снижения цены на товар, то понижение цены в данный момент времени может сопровождаться сокращением спроса, и наоборот.

Неценовые факторы, влияющие на спрос:

1. Потребительские вкусы

2. Число покупателей

3. Доход. 

4. Цены на сопряженные товары.

5. Ожидания.

Предложение – это то количество товаров, которое представлено всеми продавцами на рынке в данный момент времени по данной цене.

Продавец назначает цену предложения – т.е. минимальную цену, за которую он согласен продать свой товар.

Кривая предложения показывает как изменяется величина предложения при изменении цены. Она имеет положительный наклон.
Закон предложения – при прочих равных условиях чем выше цена на товар, тем больше его предложение на рынке, и наоборот.

Причины действия закона предложения:

1. повышение цены на товар стимулирует производителей тратить больше времени и сил на его производство.

2. продажа дополнительной партии продукции вызывает необходимость повышения цены, т.к. увеличиваются затраты на производство единицы продукции.

Неценовые факторы, влияющие на предложение:

1. Цены на ресурсы

2. Технологии

3. Налоги

4. Цены на другие товары

5. Ожидания 

6. Число продавцов
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Рынок – это поле битвы, где происходит сражение между продавцом и покупателем.  Покупатель, имея определенную сумму денег, идет на рынок с целью купить товар по наиболее низкой цене. Продавец же идет на рынок с совершенно противоположной целью: он хочет продать товар по максимально высокой цене.

Рыночное равновесие предполагает, что количество товара, которое покупатели хотят приобрести по данной цене, полностью совпадает с количеством товара, которое продавцы могут предложить по этой же цене.

Т.о., на рынке идет конкурентная борьба между продавцом и покупателем за более выгодную для каждого из них цену. В результате этой борьбы цена уравновешивается в точке, где интересы покупателя и продавца  совпадают. Она называется ценой равновесия.

               Р                D               S
               P2                 избыток
               Р*
               P1                               

                                                          дефицит
                                                    Q*                        Q
Модели установления рыночного равновесия:

1. Паутинообразная модель – при отклонении цен от равновесия происходят колебания цен и объема товаров, предлагаемых на рынке. В итоге колебаний наступает такое положение, при котором устанавливается рыночное равновесие
Механизм установления равновесия определяется 2 тенденциями:

1. при цене более высокой, чем равновесная  Р2,  предложение  превышает спрос. Поэтому в силу конкуренции продавцов они будут вынуждены снижать цены.

2. при цене ниже цены равновесия Р1, спрос больше предложения и в силу конкуренции покупателей цена будет расти.

Возможны ситуации, когда равновесие не достигается в одной точке:

1. Если товар распределяется бесплатно, то объем спроса Q1 меньше объема предложения Q2, при чем Р = 0.  (рис. 1). Величина (Q2 – Q1 ) – это неиспользованная часть предложения.

2. Если же товар не имеет сбыта, то цена спроса всегда ниже цены предложения при любом объеме производства (рис. 2).

3. На рынке труда кривая предложения имеет другой вид (рис. 3),  в результате появляется 2 точки равновесия.
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                    Рис. 1.                                                         Рис. 2.                                                       Рис. 3.
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Степень чувствительности потребителей к изменению цены товара называется эластичностью.

Она может быть:      1.  эластичностью спроса и предложения.

                             2. эластичность по цене и по доходу   

                             3. перекрестная эластичность

Эластичность спроса – это чувствительность спроса к изменению цены. Она определяется ценовым коэффициентом спроса, который  показывает, на сколько процентов изменяется размер спроса на товар при изменении его цены на 1 %.
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Спрос может быть:

1. совершенно неэластичным – ЕD = 0
2. неэластичным - ЕD ( 1  
3. с единичной эластичностью - ЕD = 1 
4. эластичным - ЕD ( 1  
5. бесконечно эластичный - ЕD = (  
Дуговая эластичность рассчитывается между двумя точками, если имеют место значительные изменения цены и объема спроса:
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Показатель эластичности спроса по доходу Еy  используется  для классификации товаров на низкокачественные и нормальные товары:
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Такое разделение является результатом потребительской оценки. Среди нормальных товаров различают:

1. товары  первой  необходимости  (Еy ( 1)

2. предметы роскоши  (Еy ( 1)
3. товары второй необходимости (Еy = 1)
4. низкокачественные товары (Еy ( 0)
Перекрестная эластичность – характеризует зависимость спроса на товар Х от изменения цены на товар У. Он позволяет классифицировать товары на взаимозаменяемые (ЕХУ ( 0), взаимодополняемые (ЕХУ ( 0) и независимые (ЕХУ = 0).
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Эластичность предложения по цене характеризует степень чуткости производителей к изменению цены и определяется по формуле:
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Важнейшим фактором, влияющим на эластичность предложения, является время. Рассмотрим 3 периода: мгновенный, краткосрочный и долгосрочный.

ТЕОРИЯ ПОТРЕБЛЕНИЯ
1. Основы теории потребления.

2. Кривая безразличия и принципы ее построения. 

3. Бюджетное ограничение и бюджетная линия.
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Принципы современной теории потребления:

1. Принцип свободы и суверенитета потребителя. 
Суверенитет потребителя – это возможности потребителя влиять на объем и структуру производства посредством формирования спроса.

2. Принцип рационального поведения человека в экономике – при заданных ценах и доходе, потребитель стремится распределить свои денежные средства так, чтобы получить максимум полезности.
3. Принцип редкости – т.к. производство товаров является ограниченным, то цена на товар зависит от спроса на него, а значит от оценки потребителя о полезности данного товара для него.
4. Принцип полезности.
Полезность – это свойство экономических благ удовлетворять потребность человека.

Предельная полезность – полезность, которую потребитель извлекает из каждой дополнительной единицы блага (MU).

Общая полезность – сумма предельных полезностей некоторого количества блага (U).

                            U
                                                           общая

                                                                    предельная

                                                                                             Q
5. Принцип убывания предельной полезности (закон Госсена):
1. а)  в одном непрерывном акте потребления полезность каждой последующей единицы блага убывает; 

                   б)  при повторном потреблении полезность каждой единицы блага уменьшается по сравнению с ее полезностью при первоначальном потреблении.

2. человек,  обладающий свободой выбора между некоторым числом разных благ, но не имеющий времени использовать их все сполна, для достижения максимума своего наслаждения, прежде чем использовать полностью наибольшее из них, должен  сначала  использовать частично их все и притом в равном соотношении.
6. Принцип дохода потребителя – при низком доходе потребители расходуют его на товары первой необходимости, а по мере роста дохода и на предметы роскоши.

7. Принцип излишка потребителя – потребитель приобретает на рынке товар по определенной цене в таком количестве, что предельная полезность последней единицы равна цене товара.  По закону Госсена, предельная полезность каждой предшествующей единицы товара больше последующей. А поскольку цена всех приобретаемых единиц товара одинакова, то покупатель выигрывает на полезности, что и называется излишком потребителя.

В ЭТ существует 2 направления оценки полезности товаров:

1. кардиналистское  (Маршалл, Менгер)

2. ординалистское   (Парето, Слуцкий)

Кардиналисты считали, что потребитель в состоянии оценить полезность потребляемых им благ с целью ее максимизации, при этом полезность для него зависит от количества единиц товара:
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U – полезность от потребления некоторого количества товара
Х – количество потребленных единиц товара

По данной гипотезе функция полезности имеет 2 черты:

1. она является возрастающей, т.к. каждая последующая единица товара увеличивает общую полезность

2. каждая последующая единица привносит меньше полезности в общую сумму (по закону Госсена)

Недостаток функции – она описывает случай потребления одного товара. Но в реальности мы имеем возможность выбора,  и поэтому должны  определить общую полезность целого набора товаров и максимизировать ее.

Кардиналисты представляли эту общую полезность как сумму полезностей всех товаров из набора, причем каждый товар рассматривался независимым от других:
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В действительности  все товары в процессе потребления являются взаимозависимыми (взаимодополняемыми или  взаимозаменяемыми), поэтому функция общей полезности должна иметь вид, что и было предложено ординалистами:
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Основная идея ординалистов – отказ от представления о том, что потребитель может количественно измерить полезность определенного набора товаров, а предполагали что он может сравнивать разные потребительские наборы с точки зрения их предпочтительности на основе своей субъективной оценки.

Кардиналисты предлагали использовать следующее правило максимизации полезности  - распределение денежного дохода потребителя должно быть таким, чтобы последняя денежная единица, затраченная на приобретение каждого вида товаров, приносила бы максимальную предельную полезность.
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Ординалистская функция полезности основывается на следующих предпосылках:

1. способность ранжировать альтернативы

2. предпочтения транзитивны: А лучше Б, Б лучше Д, значит А лучше Д

3. ненасыщаемость – большее количество товара всегда предпочитается меньшему, за исключением антиблаг.

Функция полезности, описывающая в каком порядке потребитель предпочитает ранжировать множество потребительских наборов, изображается кривыми безразличия.
Каждая точка на кривой безразличия отражает определенный рыночный набор товаров и показывает альтернативные наборы товаров, обеспечивающих одинаковый уровень полезности. 
Кривая безразличия – это линия равной полезности.

Набор кривых безразличия с разными уровнями полезности называется картой безразличия.
Свойства кривых безразличия:

1. имеют отрицательный наклон, т.к. для того, чтобы сохранить постоянный уровень полезности набора при снижении потребления одного товара, потребитель должен увеличивать потребление второго;

2. чем дальше от начала координат удалена кривая, тем больший уровень полезности она характеризует;

3. две кривые безразличия пересекаться не могут, т.к. один и тот же набор товаров не может характеризоваться разными уровнями полезности

4. выпуклы к началу координат, т.к. происходит уменьшение предельной нормы замещения при движении вдоль кривой безразличия.

Предельная норма замещения (ПНЗ или MRS) – это количество товара У, которым потребитель готов пожертвовать, чтобы получить дополнительную единицу товара Х, оставаясь на данной кривой безразличия.
ПНЗ является касательной к кривой безразличия
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Потребителю на рынке необходимо совместить свои потребности с рыночными ценами и доходом, который он может потратить на данный товар.

Пусть он тратит весь свой доход на товары Х и У по ценам соответственно РХ и РУ, ничего не занимая и не сберегая. Тогда бюджетное ограничение означает, что доход равен расходу:
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Бюджетное ограничение показывает те наборы товаров  Х и У, которые бюджет потребителя позволяет ему купить.

Бюджетная линия  имеет отрицательны наклон, т.к., увеличивая закупки одного товара, потребитель должен сокращать закупку другого.

Рассмотрим, что произойдет с бюджетной  линией при изменении уровня доходов потребителя и цен на товары.

Предположим, что потребитель в рамках заданного бюджета делает выбор между товаром Х и всеми другими без предпочтений в расходах.

При изменении доходов  потребителя и неизменности цен бюджетная линия сдвинется параллельно вверх или вниз (рис. 1.)

Если снизится цена на товар Х,  то бюджетная линия развернется вдоль оси Х против часовой стрелки, а если цена увеличится – по часовой стрелке (рис. 2).

Если снизится цена на товар У, то бюджетная линия развернется вокруг оси У по часовой стрелке, а если цена увеличится – против часовой стрелки (рис. 3).
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           Рис. 1.                                                        Рис. 2.                                                              Рис. 3.

Для  определения равновесия в потреблении необходимо совместить карту кривых безразличия и бюджетную линию потребителя.

Равновесие потребителя – это такая комбинация потребительских товаров, которая максимизирует полезность при данном бюджетном ограничении, т.е. потребитель получает такой набор товаров, что у него нет стимула менять его на другой.

              QY
          

           YA                 А
                                                        U3                                  
                                                 U2                            
                                                U1                            
                                            
                              XА                                                 QX                                                               
ТЕОРИЯ ПРОИЗВОДСТВА
1. Предприятие и его виды.

2. Производственная функция  предприятия.
3. Понятие и виды издержек предприятия.

4. Доход и прибыль предприятия.
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Основным субъектом хозяйствования на микроуровне является предприятие (фирма).

Предприятие – это самостоятельный хозяйствующий субъект, обладающий правами юридического лица, который, используя факторы производства, производит и реализует продукцию или оказывает  услуги, и деятельность которого направлена на получение прибыли и осуществляется под свой риск и имущественную ответственность.

Цель деятельности любого предприятия – получение максимальной прибыли и удовлетворение потребности общества в товарах.

Виды предприятий:

1. по целям:

1. коммерческие 
2. некоммерческие 

2. по форме собственности:

1. частные

2. государственные

3. смешанные

3. по принадлежности капитала:

1. национальные

2. иностранные

3. совместные

4. по отраслевой принадлежности:

1. промышленные

2. сельскохозяйственные

3. торговые

4. кредитно-финансовые

5. по размерам:

1. крупные

2. средние

3. малые

6. по организационно-правовым формам:

1. АО – хозяйствующий субъект, имеющий уставный фонд, разделенный на определенное количество акций и несущее ответственность по своим обязательствам в размере УФ.

2. ООО – хозяйствующий субъект, УФ которого разделен на паи (доли), размер которых определяется учредительными документами и ответственность по обязательствам вкладчики несут в размере вложенного пая.

Орган управления – общее собрание участников.

3. ОДО - хозяйствующий субъект, УФ которого разделен на паи (доли), размер которых определяется учредительными документами и ответственность по обязательствам вкладчики несут в размере вложенного пая и уставом определяется дополнительная имущественная ответственность каждого участника.

Орган управления – общее собрание участников.

4. Малые предприятия – хозяйствующий субъект, создаваемый на основе различных форм собственности с целью осуществления различных видов деятельности, но  в отношении которых действует ограничение по численности работников: промышленность – до 200 чел., наука – до 100, торговля – до 15, др. отрасли – до 25.

5. Унитарное предприятие – организация, не наделенная правом собственности на имущество, которое является неделимым и не может быть распределено по долям между работниками.

Орган управления – руководитель, назначаемый собственником имущества.

6. Арендное предприятие - хозяйствующий субъект, действующий по договору аренды между арендатором и арендодателем (собственником).

7. Товарищество – это добровольное сотрудничество граждан в какой-либо сфере деятельности.

8. Кооператив – коммерческая  организация,  участники которой обязаны внести имущественный паевой взнос и принимать личное трудовое участие в ее деятельности. Ответственность по обязательствам участники несут все в равных долях. Управление – по общему согласию участников. Исполнительный орган – Правление.
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Приступая к производству, предприниматель знает, что выпускаемая им продукция может быть создана посредством использования различных комбинаций факторов производства. Его задача – выбрать такую комбинацию, которая обеспечит ему экономическую эффективность, т.е. получить максимальный объем продукции при определенных затратах факторов производства, или определенный объем продукции  минимальных затратах факторов производства.

Функциональную зависимость между объемом производства и затратами используемых  факторов производства называют производственной функцией. Она записывается так:
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где Q – максимальный объем производства                                                  F – используемые факторы производства

Значение производственной функции в том, что она показывает на существование альтернативных возможностей, при которых различное сочетание факторов производства обеспечивает один и тот же объем выпуска продукции, т.е. на возможность факторов заменять друг друга.

Свойства производственной функции:

1. обязательно наличие всей совокупности факторов производства

2. все факторы производства характеризуются отношением субституции, т.е. каждый продукт может быть произведен путем использования различных комбинаций факторов

3. возможность  субституции определяется фактором времени: в долгосрочном периоде все факторы производства являются переменными, а значит и возможность замещения факторов больше, чем в краткосрочном.

Краткосрочный период – это интервал времени, в течение которого невозможно изменить затраты хотя бы одного фактора производства.

Долгосрочный период – интервал времени, достаточный для того, чтобы можно было изменить затраты всех факторов производства.

Изокванта – это кривая, которая показывает альтернативные варианты комбинаций затрат для производства определенного объема продукции. Она строится на основании производственной сетки (таблицы, которая описывает производственную функцию).


              К



                                                                  L
Карта изоквант – это набор изоквант, показывающий максимальный выпуск продукции при использовании различных комбинаций факторов производства.  По мере смещения вправо каждая изокванта показывает более высокий уровень производства.
Границы субституции определяются предельной нормой технологического замещения, т.е. количеством фактора К, которое может быть замещено фактором L.
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Рассмотрим производственную функцию в краткосрочном периоде.  Допустим, что единственным переменным фактором является труд L. Если изменить его затраты (численность работников, время работы), то производственная функция покажет, как это повлияет на объем производства. Так, по мере увеличения затрат труда будет увеличиваться объем производства, который характеризуется следующими понятиями:

1. Общий продукт ТРL – это количество продукции, произведенное при данных затратах переменного фактора (труда) и неизменных затратах остальных факторов производства за определенный период времени.

2. Средний продукт АРL – это отношение общего продукта к количеству используемого переменного фактора. Он показывает сколько продукции произведено единицей переменного фактора (одним рабочим,  за час и т.д.)

3. Предельный продукт МРL  - это дополнительный объем выпуска продукции, который получается за счет использования каждой дополнительной единицы переменного фактора.

                                                          
[image: image20.wmf]L

TP

АР

L

L

=

                       
[image: image21.wmf]L

TP

МР

L

L

D

D

=

D


Закон убывающей отдачи факторов – если последовательно увеличивать затраты переменного фактора при неизменности остальных, то наступит момент, когда дальнейшее присоединение единиц переменного фактора дает уменьшающийся предельный продукт в расчете на каждую последующую единицу переменного фактора.

Закон действует при следующих условиях:

1. если хотя бы один фактор производства остается неизменным (т.е. в краткосрочном периоде)

2. если все единицы переменного фактора однородны, напр., все рабочие одной квалификации
3. если состояние техники и технологии неизменно (если в результате НТП они совершенствуются, то действие закона отодвигается).

Долгосрочный период в деятельности предприятия характеризуется тем, что оно в состоянии изменить количество всех используемых факторов производства. Если есть много комбинаций применения факторов производства, то возникает вопрос, какая комбинация является лучшей, позволяющей минимизировать издержки.

Изокванта – показывает альтернативные варианты комбинаций затрат для производства определенного объема продукции.

Изокоста – это прямая, каждая точка которой показывает различные комбинации вовлекаемых в производство факторов при одинаковых издержках на их приобретение.

Если совместить изокванту и карту изокост, то можно определить оптимальное сочетание используемых факторов производства для определенного объема выпуска продукции с минимумом издержек.

                 К





                                     А

                                                                                   L
Кривая долгосрочных средних издержек показывает наименьшие издержки производства любого объема продукции при условии, что предприятие располагает необходимым временем для количественного изменения всех своих производственных факторов. Кривую долгосрочных средних издержек называют кривой выбора предприятия.

 Изд. на ед. прод.
                       I               II                III      

                                                                       Q
Динамику  этой кривой можно объяснить при помощи эффекта масштаба.

Изменение предприятием параметров своей деятельности, переход от одного варианта размеров предприятия к другому, называется изменением в масштабе производства.
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Затраты предприятия на приобретение применяемых факторов производства называются издержками производства.  

Выделяют следующие виды издержек: 

1. По составу субъектов хозяйствования:

1. Индивидуальные издержки – это затраты конкретного предприятия на производство продукции. 

2. Общественные издержки – затраты на производство продукции, охрану окружающей среды, подготовку работников, проведение НИОКР в рамках всей национальной экономики.

2. По сфере возникновения:

1. Производственные издержки – это издержки, связанные непосредственно с производством определенной продукции или услуг.

2. Издержки обращения – это издержки, связанные с реализацией производимой продукции (упаковка, транспортировка, реклама и т.д.).

3. По альтернативности:

1. Бухгалтерские издержки  включают в себя только явные издержки, т.е. платежи за приобретенные ресурсы.

2. Экономические издержки – включают в себя явные издержки (бухгалтерские) и издержки неоплачиваемые предприятием и связанные с упущенной возможностью оптимального использования ресурсов (неявные издержки).

4. По альтернативности использования:

1. Вмененные  издержки – это сокращение выпуска альтернативного продукта, необходимое для увеличения выпуска данного товара на единицу.

2. Издержки упущенных возможностей – это количество товаров, от которых мы должны отказаться ради приобретения желаемого блага.

5. В краткосрочном периоде издержки предприятия могут быть:

1. Постоянные 

2. Переменные

3. Средние

4. Предельные

Постоянные издержки TFC – это издержки, величина которых не изменяется в зависимости от изменения объема производства.  Их наличие обусловлено самим существованием некоторых производственных факторов, поэтому они существуют даже тогда, когда предприятие ничего не производит (аренда, страховка, з/п управленческого персонала, рента, амортизация)

Переменные издержки ТVC – это издержки, величина которых изменяется в зависимости от изменения объема производства (з/п рабочих, материальные затраты, транспортные расходы, соц. отчисления).

Общие издержки ТС – это сумма постоянных и переменных издержек.    ТС = TFC + TVC
Средние издержки АС – издержки, приходящиеся на единицу производимой продукции.

Средние постоянные издержки АFC – это сумма постоянных издержек, приходящихся на единицу выпущенной продукции.

Средние переменные издержки AVC – это   сумма переменных издержек, приходящихся на единицу продукции.
Предельные (маржинальные) издержки МС – это дополнительные издержки, приходящиеся на производство каждой дополнительной единицы продукции
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Итогом хозяйственной деятельности предприятия является доход.

Доход – это  определенная денежная сумма, получаемая фирмой в результате производства и реализации благ и услуг за определенный период времени.

Виды дохода:

1. Общий (валовой) доход TR – это общая сумма выручки, полученная предприятием в результате реализации произведенной продукции.
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2. Средний доход AR – это величина выручки, приходящаяся на единицу реализованной продукции.
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3. Предельный доход MR – это прирост выручки, полученный при реализации каждой дополнительной единицы продукции.
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Валовой доход предприятия состоит из выручки от реализации продукции и внереализационных  доходов.

Выручка от реализации продукции – это денежные средства, которые поступили на счет предприятия от реализации продукции.

Внереализационные доходы – это денежные средства, получение которых не связано с непосредственной производственной  деятельностью фирмы – проценты по вкладам, дивиденды, штрафы, пени и т.д.

Прибыль предприятия – это разность между общим доходом и общими издержками предприятия.
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Бухгалтерская прибыль – это разность между общей выручкой и явными (внешними) издержками.

Экономическая (чистая) прибыль – это разность между общей выручкой и экономическими издержками.

Нормальная прибыль – это минимальная прибыль, необходимая для того, чтобы поддерживать деятельность предприятия  в данной сфере бизнеса.

Относительным показателем прибыли является норма прибыли (рентабельность) – это степень отдачи производственных факторов, использованных в производстве.

Рентабельность продукции – это отношение прибыли предприятия к его затратам. Она показывает  степень выгодности  производства той или иной продукции.
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Рентабельность производства – показывает степень отдачи всего авансированного капитала.
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ТЕМА 8.  КОНКУРЕНЦИЯ. МЕХАНИЗМ СОВЕРШЕННОЙ И НЕСОВЕРШЕННОЙ 
КОНКУРЕНЦИИ

1. Конкуренция и ее виды.

2. Условия максимизации прибыли предприятия в условиях чистой конкуренции.

3. Условия максимизации прибыли предприятия в условиях чистой монополии, монополистической конкуренции и олигополии.
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В рыночной экономике все субъекты хозяйствования действуют обособленно и выступают по отношению друг к другу как конкуренты.

Конкуренция – это борьба на рынке за ограниченный спрос потребителя, ведущаяся между предприятиями на доступных им частях рынка.

Конкуренция – это борьба между участниками рыночного хозяйства за лучшие условия производства, купли-продажи.

Виды конкуренции:

1. по  методам осуществления:

1. ценовая

2. неценовая

2. по отраслевой принадлежности:

1. внутриотраслевая

2. межотраслевая

3. по степени свободы:

1. совершенная  (чистая) конкуренция

2. несовершенная

1. монополистическая конкуренция

2. олигополия

3. чистая монополия

Характеристика основных моделей рынка:

	Характерные

черты
	Модели рынка

	
	Чистая 

конкуренция
	Монополистическая конкуренция
	Олигополия
	Чистая 

монополия

	1.Число фирм
	очень большое
	много
	несколько
	одна

	2.Тип продукции
	стандартный
	дифференцированный
	стандартный и дифференцированный
	уникальный, нет близких заменителей



	3.Контроль над ценами
	отсутствует
	в довольно узких рамках
	ограничен взаимной зависимостью или значительный при тайном сговоре
	значительный

	4.Доступность информации
	равный и свободный доступ
	некоторые 

затруднения
	некоторые

ограничения
	некоторые

ограничения

	5.Условия  вступления в отрасль
	препятствий нет
	сравнительно легкие
	наличие существенных препятствий
	блокировано

	6. Неценовая конкуренция
	отсутствует
	значительный упор на рекламу, торговые знаки
	типична, особенно при дифференциации продукта
	реклама связей фирмы с общественными организациями

	7. Пример
	сельское 

хозяйство
	производство 

одежды
	производство

автомобилей
	коммунальное

хозяйство
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Чистая конкуренция – это такая рыночная структура, для которой характерно множество мелких предприятий, производящих однородную продукцию, свобода входа и выхода, доступность информации о состоянии дел по продаже товаров для всех субъектов рынка.

Для современного рынка состояние совершенной конкуренции весьма редкое. Кривая спроса на продукцию в условиях чистой конкуренции является горизонтальной прямой, т.к.:

1. фирма принимает рыночную цену, которая является для нее заданной величиной

2. фирма выступает на рынке с маленькой долей продукции.

Поэтому объемы производства такой фирмы никак не влияют на рыночную ситуацию и цены остаются на том же уровне.

                          Р
                                                              TR
                                                                   D = P = AR = MR
                                                                                                  Q
Средний и предельный доход фирмы равны цене товара и совпадают с кривой спроса. Общий доход растет по мере увеличения объема продаж.

Цель любой фирмы – получение максимальной прибыли.             
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Из трех переменных в формуле прибыли главным рычагом для управления является объем продаж (производства) продукции, т.к. цена является постоянной, а издержки полностью зависят от объемов производства.

Существует 2 подхода к определению оптимального объема производства фирмы  (условия максимизации прибыли) в краткосрочном периоде:

1. сопоставление валового дохода и валовых издержек: 

в краткосрочном периоде фирма располагает постоянными производственными мощностями и максимизирует свою прибыль, выбирая такой объем производства, при котором разница между валовым доходом и валовыми издержками будет максимальной.
    

                                   TR         TC                                                      AC                               MC                                
                                                                                                                                                                                                                                              
                                                                                                                        П ↓
                                                Пб                                                                                  

                                                                                                                                                                  MR = P
                                                 TFC                                               П ↑
                         Q*                              Q                                                                    Q*                Q
2. сопоставление предельного дохода и предельных издержек:

в краткосрочном периоде фирма максимизирует свою прибыль при таком объеме производства, при котором предельный доход (цена) будет равен предельным издержкам MR = MC
Т.е., когда  MR > MC, предельная прибыль будет положительна (общая сумма прибыли фирмы растет), когда  MR < MC, предельная прибыль отрицательна (общая сумма прибыли снижается). Значит максимальная прибыли достигается в точке, когда MR = MC. 

Поскольку в условиях совершенной конкуренции цена товара равна предельному доходу, то максимизация прибыли достигается в точке выпуска, где MR = Р.

Там, где MR = Р > АC, фирма минимизирует свои издержки и получит прибыль. Если  MR = Р = АC, то прибыль нулевая. Если MR = Р < АC, фирма несет убытки.

В долгосрочном периоде критерием целесообразности производства фирмы будет являться наличие нормальной прибыли.  Это объясняется тем, что фирма может расширять свое производство до уровня, когда предельные издержки MС станут равны  цене Р и будет получать максимальную прибыль. Но со временем в отрасли появятся новые конкуренты, которые тоже будут увеличивать свои объемы производств, для получения прибыли. Это приведет к увеличению предложения товаров, а значит, цены снизятся. 

Т.о., в долгосрочном периоде конкурентное предприятие получает нормальную прибыль при таком объеме производства, когда долговременные средние издержки, долговременные предельные издержки и цена товара равны.    АС = МС = Р

                            МС

                                           АС
                                                         Р
                                                 
                            Q*                       Q
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Ситуация  чистой монополии возникает в случае, когда одна из фирм выступает на рынке единственным производителем продукта, у которого нет близких заменителей. 

При монополистической конкуренции предприятия производят и реализуют на рынке подобную, но не абсолютно взаимозаменяемую продукцию, что обеспечивает им определенную степень монопольной власти.
Монополия диктует на рынке свою цену. Но положение монополиста обязывает его постоянно увеличивать объемы своего производства, а это возможно только при снижении цены товара.

Напр.,  при чистой конкуренции:                                                             при монополии

Р

                                                                 10
                                                                     9,5

10

                            D(                                                                                             D
                            D                                                                                                         
                   
                3     4                 Q                                        3     4                 Q
          
:

Главным  условием максимизации прибыли для монополиста в краткосрочном периоде является равенство предельного дохода и предельных издержек MR = MC.

В краткосрочном периоде кривая спроса для монополиста снижается медленнее, чем кривая предельных издержек, т.к. в условиях чистой монополии предельный доход ниже цены (чтобы продать дополнительную единицу товара, необходимо снизить цену.)     Разница между AR и АС характеризует объем прибыли на единицу изделия.

Пока   MR  >  MC  фирма расширяет свое производство. Если MR  <  MC  фирма несет убытки. А когда MR =  MC  фирма достигает состояния равновесия в точке Е. Проведя прямую до кривой спроса можно определить цену, которую установит монополист для максимизации прибыли Рмон.
    Краткосрочный период                                                                         Долгосрочный период


                                     
                                            MC                                                                                        MC                 
Рмон.                                                                                       Рмон.    
                                            АC                                                                                          АС
 Пб                                                                                                                  


                     Е
                                                  D                                                                                               D
                          MR                                                                                        MR
                
              Q*
В долгосрочном периоде оптимальным объемом производства, обеспечивающим максимизацию прибыли монополиста, является равенство минимальных средних издержек, предельного дохода и предельных издержек.                                                 АСмин.= MR = MC
Социальная цена монополии – это потери со стороны общества вследствие действий монополий, максимизирующих прибыль.
Олигополия характеризуется  присутствием на рынке ограниченного числа предприятий (2 – 10), производящих сходную (дифференцированную) или стандартизированную продукцию. При осуществлении своей ценовой политики каждый олигополист должен учитывать реакцию конкурентов на свои действия, поэтому олигополию называют игрой характеров.
Модель Курно:  допустим на рынке действует 2 фирмы (дуополия), тогда каждая из них установит  цены, полагаясь на неизменность цен у конкурента.
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Т.о., равновесие монополиста в отрасли достигается при монопольной цене, а в условиях олигополии – колеблется между монопольной и конкурентной ценой.
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Но каждая олигополистическая фирма по-разному реагирует на изменение цен со стороны конкурентов: она либо выравнивает цены (снижает), либо игнорирует. Поэтому кривая спроса является ломаной. Перегиб означает жесткость олигопольной цены.

Кривая предельного дохода имеет также ломаный вид. Вертикальный отрезок – это переход от эластичного спроса к неэластичному. В его пределах  МС могут изменяться, но это не изменит цены.

ТЕМА 9.   КОНКУРЕНТНЫЕ РЫНКИ ФАКТОРОВ ПРОИЗВОДСТВА

1. Рынок труда и заработная плата.

2. Рынок земли и цена на землю.

3. Рынок капитала и ценных бумаг.
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Рабочая сила, как любой товар, продается и покупается на рынке. 

Рынок рабочей силы – это совокупность экономических отношений между продавцами и покупателями рабочей силы, опосредуемые через спрос и предложение.

Спрос на рабочую силу является производным от спроса на товары и услуги, при производстве которых она используется, и определяется свободными рабочими местами и требованиями, предъявляемыми к кандидату.

Предложение рабочей силы зависит от следующих факторов:

1. общая численность населения

2. численность трудоспособного населения

3. численность специалистов в данной области

4. размер заработной платы

Покупатель рабочей силы (предприятие)  желает купить товар по максимально низкой цене, которая предлагается в виде ЗП: чем ниже эта цена, тем большее количество рабочей силы он сможет приобрести. Т.е., спрос на труд и ЗП находятся в обратной зависимости.

Продавец рабочей силы (наемный работник), наоборот, желает продать товар по максимальной цене и чем выше эта цена, тем большее количество рабочей силы будет предложено на рынке. Т.е., предложение труда и ЗП находятся в прямой зависимости.

ЗП                                                                                        ЗП

                                  SL                                                                               SL 
                   Безработица                                                                                   эффект досуга

                                                                                                                           

                    нехватка             DL                                                               эффект дохода
                                                          L
Кривая предложения рабочей силы может иметь и другой вид (рис. 2), что обусловлено действием эффекта досуга.

На рынке труда может возникнуть монополия одного покупателя рабочей силы – монопсония.  При этом фирма – монополист диктует ставку ЗП работников, и чтобы перейти на другое производство, рабочий должен пройти переквалификацию.

На монопсоническом рынке ставка ЗП всегда ниже, чем на конкурентном.

Заработная плата – это цена рабочей силы.  

Заработная плата – это цена использованного труда. 
Уровень ЗП бывает различным в зависимости от сферы занятости, качества труда, квалификации работника и его профессиональной подготовки.

В РБ основным инструментом дифференциации ЗП по качеству труда является тарифная система.

Тарифная система – это совокупность нормативов, посредством которых рынок  или государство регулируют уровень ЗП работников по отраслям и регионам страны, а также внутри отраслей в зависимости от вида производства, характера и условий труда.

Тарифная система состоит из 3 элементов: тарифной ставки, тарифно-квалификационного справочника и тарифного коэффициента.

Тарифная ставка – это установленный  размер оплаты труда рабочего соответствующего разряда за час или день работы.

Исходный уровень – ставка 1-го разряда или оклад (зависит от профессии, характера и условий труда).

Тарифный коэффициент – это отношение тарифной ставки рабочего какого-либо разряда к тарифной ставке рабочего 1-го разряда. Он показывает, во сколько раз уровень  оплаты  труда работ  n- го  разряда выше уровня оплаты работ, относимых к 1-му разряду.

Тарифно-квалификационный справочник – это нормативный документ, служащий для тарификации работ и присвоения квалификационных разрядов рабочим.

Он содержит  характеристику всех профессий, соизмеряет различные виды работ по степени сложности, тяжести и квалификации работников. Включает 3 раздела:

1. дается характеристика работ, соответствующих данной квалификации

2. указывается, что должен знать рабочий соответствующей профессии и квалификации

3. примеры работ по разрядам.

Еще  одним фактором дифференциации труда является производительность труда, т.е. количество продукции, выпущенное в единицу времени  одним рабочим.

Правило: чем выше ПТ, тем выше спрос на рабочую силу и тем выше ЗП.

Закон: темпы роста ПТ на предприятии должны опережать темпы роста ЗП (иначе работник будет работать только на свою ЗП, а не для общества).

Виды ЗП:

1. Минимальная ЗП – это предел ЗП, который при данном состоянии экономики и уровне ПТ государство может выплачивать любому работнику и который позволяет  поддерживать прожиточный минимум.

В современных условиях МЗП заменяет тарифную систему при определении ЗП.

2. Гарантированная ЗП -  уровень ЗП, который государство может в данный момент обеспечить трудоспособному населению.

3. Номинальная ЗП – сумма денег, выплачиваемая работнику за его труд.

4. Реальная ЗП – это совокупность материальных благ и услуг, которые работник может купить за свою номинальную ЗП.

Формы ЗП:

1. Повременная ЗП – это ЗП за фактически отработанное время работником.

2. Сдельная ЗП – это ЗП за количество выполненных изделий или работ определенного качества.

3. Комбинированная ЗП
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Земля как фактор производства имеет особенность – это вечное, незаменимое, пространственно ограниченное и невоспроизводимое средство производства, которое может улучшать свои качественные параметры в процессе потребления.

Земля не является продуктом производства, а значит и не имеет стоимости. Но в процессе распределения создаваемых на ней продуктов она превращается в объект купли-продажи и приобретает свою цену.

Цена земли или рента – это плата за предоставляемое собственником земли другому лицу право пользования земельным участком.

Земельная рента бывает 2 видов: абсолютная и дифференциальная.

Абсолютную ренту получает земельный собственник от арендатора за право пользования. 

Источником абсолютной ренты является сама земля. Она взимается со всех участков, независимо от их плодородия,   местонахождения и целей использования.

Дифференциальную ренту получает арендатор, который, используя землю, приложив к ней капитал, получает какой-либо продукт, а затем реализует его, получая прибавочную прибыль. 

Источником дифференциальной ренты является не сама земля, а производительный труд на ней.

Она может быть:

1. рента по естественному плодородию и местоположению

2. рента по экономическому плодородию

Земля не имеет стоимости, но, поскольку приносит доход владельцу, то она имеет цену, которая зависит от суммы ренты и уровня ссудного процента:
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Капитал является экономическим ресурсом длительного пользования, создаваемым для производства необходимых товаров и услуг.

Различают физический и человеческий капитал. 

Физический капитал -  это совокупность материальных ресурсов и   средств производства, используемых при производстве товаров и услуг (сырье, материалы, оборудование, транспортные средства, здания, сооружения, инструменты).

Человеческий капитал – это умения, навыки, которые создаются отдельными лицами за счет вложения времени в свое образование, что позволяет сделать их труд более производительным.

Физический капитал может быть продан, в отличие от человеческого, т.к. в купле-продаже участвуют только навыки и умения.

Физический капитал


Основной                                           Оборотный
                               (здания, сооружения, машины,                             (сырье, материалы, готовая 

                                        оборудование, транспорт, приборы                               продукция, НЗП, РБП,

                                                         и инструменты)                                               денежные средства и ДЗ)

Рынок капитала – это совокупность экономических отношений между лицами, имеющими свободные денежные средства, и лицами, нуждающимися в этих средствах, опосредуемые через банк.

Ссудный капитал – это деньги, которые предоставляются предпринимателям во временное пользование.

Спрос на ссудный капитал – денежная сумма, в которой в данный момент нуждается заемщик.

Предложение ссудного капитала – это сумма денег, которая может быть в данный момент  предоставлена в ссуду.

Ссудный процент – это цена, уплачиваемая кредитору заемщиком за использование денег в течение определенного периода времени.

Ставка процента (норма процента) – это  отношение суммы процента к величине капитала. Она показывает, какую часть прибыли заемщик капитала должен отдать его собственнику за предоставленное право использования.
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Минимальная величина ссудного процента не может быть меньше нуля. В пределах верхней и нижней границ ставка процента определяется соотношением спроса и предложения на рынке капитала: чем ниже  ставка процента, тем выше готовность фирм увеличивать объем займа,  и чем выше ставка процента, тем больше предложение денежного капитала.
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В краткосрочном периоде предложение капитала фиксировано, поэтому кривая S является вертикальной прямой.

В долгосрочном периоде  капитал в обществе накапливается, поэтому кривая S имеет восходящий вид.

Виды ставок процента:

1. Номинальная ставка процента – показывает насколько в процентах возрастает к определенному времени предоставленный сегодня в ссуду капитал.

2. Реальная процентная ставка – это номинальная ставка без учета инфляции.
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На рынке капитала функционирует также рынок ценных бумаг:

1. Первичный рынок ЦБ – связан с выпуском ЦБ и их размещением среди первичных владельцев

2. Вторичный рынок ЦБ – связан с последующей перепродажей или перераспределением ЦБ.

Виды ЦБ:

1. Акция – ценная бумага, свидетельствующая о внесении ее владельцем определенной суммы денежных средств в уставный фонд АО и дающая ему право принимать участие в деятельности предприятия и право на получение дивидендов.

Виды акций:

1. простые

2. привилегированные

Виды стоимости акций:

1. номинальная – это цена акции, указанная на ней.

2. рыночная  (курс акции) – это сумма денег, по которой она реализуется на рынке
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2. Облигация – это ценная бумага, свидетельствующая о предоставлении в распоряжение государству или предприятию денежных средств на определенный период времени и дающая право ее владельцу получить проценты  по ней (5 – 14%) и после истечения срока ее действия потребовать возвращения суммы средств, указанных в бумаге. Владельцы облигации не имеют права участвовать в управлении предприятием, а выступают только кредиторами.

3. Депозитный сертификат – ЦБ, свидетельствующая о том, что определенное лицо сдает денежные средства на хранение в банк на определенных условиях (под проценты).

4. Опцион – ЦБ, дающая право ее владельцу купить или продать акцию по твердой цене в установленные сроки.

5. Фьючерс – ЦБ, аналогичная опциону, но отличающаяся срочной обязательностью сторон, в соответствии с которой они не имеют права отказаться от покупки или продажи акции, не уплатив неустойку.

ТЕМА 10.  НАЦИОНАЛЬНАЯ ЭКОНОМИКА И ГОСУДАРСТВЕННОЕ 

РЕГУЛИРОВАНИЕ ЭКОНОМИКИ

1. Национальная  экономика, ее цели и структура. Национальное богатство.

2. ВНП, ВВП и методы их расчета. Система макроэкономических показателей.

3. Государственное регулирование экономики.  Экономический рост и его типы.
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Национальная экономика – это  совокупность отраслей и видов производств и их состояние, определяемое объемами производств, качеством товаров, уровнем использования ресурсов и степенью выполнения договоров.

Основные цели НЭ:

1. обеспечение высокого уровня занятости

2. достижение  эффективности производств

3. стабильный уровень цен и снижение инфляции

4. справедливое распределение доходов

5. поддержание платежного баланса

6. развитие МЭО

7. обеспечение экономического роста

8. обеспечение конвертируемости валюты

9. повышение уровня инвестиций

Виды структур НЭ:

1. воспроизводственная – характеризуется совокупностью видов осуществляемой хозяйственной деятельности в рамках экономической системы, включающей домохозяйство, предприятие и государство.

2. социальная – определяется отношениями собственности в обществе. В РБ выделяются 4 вида собственности: государственная, частная, смешанная и совместная.

3. отраслевая – определяется совокупностью отраслей, т.е. группой предприятий, выпускающих  однородную продукцию, использующих однородные ресурсы и технологии.

Выделяют  отрасли материального и нематериального производства.

4. территориальная – характеризуется делением национальной экономики на экономические районы, между которыми устанавливаются определенные взаимосвязи по источникам сырья, рынкам сбыта, трудовым ресурсам и т.д.

5. внешнеторговая – определяется уровнем вовлечения  НЭ в системы международного разделения труда. В РБ экспорт ориентирован на наукоемкую продукцию и товары тяжелой промышленности, импорт – на сырье и энергоносители.

Национальное богатство – это совокупность потребительских стоимостей в денежном выражении, накопленных обществом за весь период его производственной деятельности.

Структура национального богатства:

	Материальные 

активы
	Воспроизводимые
	ОПФ, ОбФ, матер. ценности

	
	Невоспроизводимые
	Земля, природные ресурсы

	Нематериальные 

активы и пассивы
	Финансовые
	Валюта, золото и ценные бумаги, 

займы

	
	Прочие
	Патенты, лицензии, авторские права,

торговые марки, книги и т.д.
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ВНП – это  рыночная стоимость всей конечной продукции и услуг, произведенных гражданами страны (резидентами)  внутри и за ее пределами за определенный период времени. 

ВНП не включает деятельность нерезидентов страны на ее территории.

ВВП – это рыночная стоимость всей конечной продукции и услуг, произведенных  резидентами и нерезидентами страны на ее  территории  за определенный период времени. 

ВВП не включает деятельность резидентов страны за ее пределами.

Номинальный ВНП – это ВНП в текущих ценах, сложившихся на момент расчета.

Реальный ВНП – это ВНП в неизменных ценах, скорректированный с учетом инфляции.
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Дефлятор ВНП – показывает увеличение ВНП за счет роста цен.

ВНП  рассчитывается 2 способами:

	По расходам  (поток продукции)
	По доходам  (поток доходов)

	1. Расходы домохозяйств на потребление   С
	1. Амортизация,   Ам

	2. Валовые частные инвестиции  I
I = чистые инвестиции + Ам
	2. Косвенные налоги на бизнес,  Нкосв.

	3. Государственные закупки товаров и услуг, G
	3. Заработная плата,  Z

	4. Чистый экспорт, Х

Х = Ех - Im
	4. Рентные платежи,  R

	
	5. Проценты,  К

	
	6. Прибыль от собственности корпораций,  Р

Р = Дивиденды + Нераспределенная прибыль + Налог на прибыль корпораций 

( + Доход от прочей  собственности)

	ВНП = С + I + G + X
	ВНП = Ам +Нкосв.+Z + R + K + P


Деятельность субъектов хозяйствования на уровне  НЭ может быть охарактеризована с помощью системы макроэкономических показателей (СНС):

1. Чистый национальный продукт (ЧНП) – это ВНП за минусом амортизации, т.е. той части средств, которая необходима для замены изношенных средств производства на новые.
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2. Национальный доход (НД) – это общий доход, получаемый всеми владельцами факторов производства за год при производстве ВНП.

 
[image: image39.wmf].

косв

Н

ЧНП

НД

-

=


3. Личный доход (ЛД)  - это доход, предназначенный для непосредственного расходования домохозяйствами.
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4. Располагаемый доход (РД) – доход, остающийся у домохозяйств после выплаты личных налогов.
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Государство является основным институтом экономической и политической системы, который организует, направляет и контролирует совместную деятельность людей.

Отличительные признаки государства:

1. суверенитет, т.е. верховенство государственной власти внутри страны и независимость за ее пределами.

           Государство обладает высшей и неограниченной властью на своей территории, поэтому оно выступает единственным субъектом рыночной экономики, требования которого обязательны для всех субъектов.

2. монопольное право на издание законов и правовых актов, обязательных для исполнения всем населением.
3. монопольное право на взимание налогов и сборов с населения и предпринимателей
Задача ЭТ – найти оптимальные меры и формы вмешательства государства в функционирование экономики.
Место и роль государства в экономике определяются его функциями:

1. правовая – государство  как институт общества  должно регулировать наиболее важные отношения между субъектами хозяйствования, которые требуют государственной охраны.

2. технологическая – государство должно создать условия, обеспечивающие производство необходимыми ресурсами, чтобы удовлетворить общественные потребности (материальные и духовные).

3. перераспределение доходов и ресурсов
4. защита конкуренции
5. стабилизационная – деятельность государства должна обеспечивать экономический рост, полную занятость и стабильность цен в экономике страны.

6. регулирующая – государство должно стремиться к минимизации негативных последствий от функционирования рыночной экономики, создавать правовые, финансовые и социальные основы действия рынка и обеспечить социальную защиту своих граждан.

Для достижения целей государство использует административные и экономические методы воздействия на экономику.

Административные методы используются для контроля за исполнением антимонопольного законодательства, регулированием внешних эффектов (введение особых налогов, сокращение объемов производства, закрытие предприятий), обеспечением благосостояния нации.

Экономические методы включают в себя бюджетно-налоговое регулирование (госуд. расходы, налоги, льготы, трансферты, субсидии) и кредитно-денежное регулирование (эмиссия денег, регулирование ставки процента, валютного курса).

Формы государственного регулирования экономики:

1. прямое вмешательство через расширение государственной собственности и принятие законодательных актов, призванных упорядочить и развивать отношения между всеми элементами рыночной экономики.

2. косвенное регулирование с помощью экономических инструментов  используется для:

1. обеспечения занятости

2. стимулирования экспорта и импорта

3. стабилизации цен

4. обеспечения стабильного экономического роста

5. перераспределения доходов

Экономический рост – это процесс производства, характеризующийся увеличением объемов создаваемых товаров в соответствии с потребностями  в них.

Экономический рост – это количественное увеличение и качественное совершенствование общественного продукта и факторов производства в процессе производства.

Для количественной характеристики экономического роста используется показатель прироста ВНП, качественно – уровень жизни.

Типы  экономического роста:

1.  Экстенсивный рост - расширение производства происходит на прежней технической основе  

Преимущества:  1.  Простота обеспечения экон.  роста

                                    2.   Быстро осваиваются природные ресурсы

                                    3. Обеспечивает  высокую   занятость

Недостатки:        1. Вызывает технический застой

                                    2. Увеличение  затрат  производства

2.  Интенсивный рост - расширение производства происходит на  основе новой техники и технологии.

Особенности:     1. Повышение наукоемкости производства

                   2. Широкое распространение получает использование научно-технической информации

                                3. Преодолеваются преграды экономического роста, обусловленные ограниченностью ресурсов
3.  Смешанный рост - расширение производства происходит за счет увеличения количества используемых факторов производства и совершенствования техники и технологии

Особенности:     1. Отражает реальное развитие экономики

  2. Расширение  производства всегда сопровождается улучшением качества товаров и средств производства

Факторы экономического роста:

1. прямые:    (     количество и качество трудовых ресурсов

· объем и качество ОПФ

· технологии

2. косвенные:     ( снижение налогов
                          ( расширение возможностей получения кредитов

                           (  снижение цен на ресурсы

Показатели экономического роста:

1. Динамические – характеризуют темпы роста производства до определенного времени. Устанавливают скорость расширения производства. Выявляют потенциальные производственные возможности страны.

2. Статические – отражают существующие условия равновесия различных процессов. Позволяют определить исходную базу экономического развития. Используются для сравнения уровней развития производств.

ТЕМА 11.  СОВОКУПНЫЙ СПРОС И СОВОКУПНОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ.

МАКРОЭКОНОМИЧЕСКОЕ РАВНОВЕСИЕ.

1. Совокупный спрос.  Совокупное предложение.

2. Совокупные потребление, сбережения и инвестиции.

3. Макроэкономическое равновесие.
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Совокупный спрос – это потребность в товарах и услугах, представленная в денежной форме со стороны населения, государства и иностранных стран.

Кривая совокупного спроса отражает взаимосвязь между уровнем цен и реальным объемом национального производства:  чем ниже уровень цен на товары, тем большую часть реального объема национального производства будут в состоянии приобрести покупатели, и наоборот.

  Р                                                                                                                                   AS
                                                                         

                                          AD
                                                Q                                               1                  2                3

Ценовые факторы, влияющие на совокупный спрос:

1. Эффект процентной ставки
2. Эффект богатства
3. Эффект импортных закупок

Ценовые факторы совокупного спроса:

1. Благосостояние потребителей

2. Ожидания потребителей 
3. Задолженность потребителей 
4. Подоходный налог 
5. Инвестиции.
6. Расходы на экспорт 
Совокупное предложение – это количество товаров и услуг, представленное всеми производителями государства на рынке.

Кривая AS отражает зависимость между уровнем цен и объемом национального производства:  чем выше цены на товары, тем больше будут объемы производств в стране, и наоборот.

Кривая AS состоит из 3 отрезков:

1. Горизонтальный (кейнсианский) -  на данном отрезке изменяется только объем производства, а цены остаются постоянными. Поэтому экономика находится в состоянии глубокого кризиса, т.к. происходит значительная  недогрузка производственных мощностей, рабочая сила бездействует. Но расширить производство можно без особых затрат: т.к. рабочая сила дешевая и оборудование можно закупать по старым ценам.

2. Промежуточный отрезок – происходит одновременное изменение и цен, и объемов национального производства. Это возможно в силу неравномерности развития отдельных предприятий и отраслей, т.к. одни развиваются при хороших технологиях и технике и полной занятости, а другие – при старых технологиях и неквалифицированных работниках, что увеличивает издержки производства и цены.

3. Вертикальный (классический) - на данном отрезке изменяется только цена товара, объемы производства остаются постоянными, при этом все производственные мощности страны загружены, наблюдается полная занятость населения и высокий уровень цен.

Неценовые факторы AS:

1. Цены на ресурсы

2. ПТ

3. Налоги
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Основными элементами совокупных расходов являются: совокупное потребление, совокупные сбережения и инвестиции.

Располагаемый доход населения – это доход, остающийся в распоряжении населения после уплаты всех индивидуальных налогов.

РД = С + S
Пропорция, в которой доход делится на потребление и сбережения, зависит от склонности населения к сбережению или потреблению.

Склонность может быть: средняя и предельная.

Доля общего дохода, идущая на потребление, называется средней склонностью к потреблению АРС.

Доля общего дохода, идущая на сбережение, называется средней склонностью к сбережению АРS.
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Прирост дохода, идущий на увеличение потребления, называется предельной склонностью к потреблению МРС (75%).

Прирост дохода, идущий на увеличение сбережений, называется предельной склонностью к сбережению МРS (25%).
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Факторы, влияющие на С и S:

1. Доход

2. Величина накопленного домохозяйствами богатства за счет сбережений 
3. Цены на товары

4. Ожидания домохозяйств.
5. Задолженность потребителей

6. Налоги

Инвестиции – это все виды имущественных и интеллектуальных ценностей, вкладываемые в объекты предпринимательской деятельности с целью получения прибыли.

Спрос на инвестиции зависит от ставки процента за кредит и ожидаемой прибыли:  чем выше ставка процента, тем ниже сумма требуемых инвестиций.

 r
                                 SI
                            DI
                                                I
Факторы, влияющие на I:

1. Цены на товары – чем выше цена на товары, тем выше процентная ставка и ниже инвестиции (эффект процентной ставки)

2. Издержки производства – чем выше издержки (на оборудование, ЗП), тем ниже прибыль и ниже инвестиции

3. Уровень оснащенности производства основным капиталом – чем лучше предприятие оснащено ОК, тем ниже инвестиции, т.к. будет снижаться отдача от новых средств. Чем ниже техническая оснащенность, тем больше инвестиции.

4. Налоги – чем выше налоги, тем ниже инвестиции.
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Макроэкономическое равновесие – это состояние национальной экономики, при котором достигается равенство AD и AS. 
Оптимальным макроэкономическим равновесием считается такое состояние экономики, когда достигается максимально возможный объем производства, полная занятость и умеренный уровень цен.

Состояние равновесие может возникать на разных отрезках кривой AS:
     Р                                             AS                   Р                                       AS                                                       AS
                                                                           Р2                                                                                                                                       
                                                                                                                                            Р*   

                                                            Р1

  Р*                                                                  Р*


Q1     Q*   Q2                Q                                                    Q1   Q* Q2      Q                                              Q* 
На  горизонтальном отрезке уровень цен не участвует в образовании равновесия, поэтому даже при производстве большого объема продукции Q2   реализовать его будет невозможно, т.к. недостаточно спроса. Появляющиеся избытки продукции заставят производителей сокращать объемы производства обратно до Q*.

Если же производство будет на уровне Q1  , то возникнет дефицит продукции и государство должно будет повысить производство до Q*.

На промежуточном отрезке  при цене Р2 потребители захотят купить товаров в объеме Q2 , а производители будут производить только Q1  . Поскольку  AD > AS , то конкуренция среди покупателей увеличит цену до Р* и простимулирует производителей увеличивать объемы производства  с Q1 до Q*. В результате установится равновесие в точке Q*.

На классическом отрезке  объем производства максимальный. Если производители установят цену на уровне Р2, то конкуренция среди продавцов заставит их снижать цены до равновесного состояния Р*.

Если цена будет установлена ниже равновесной Р1, то конкуренция среди покупателей даст возможность производителям увеличить цену до равновесия.

Условием макроэкономического равновесия является также:

НД = С + S
                             (        S = I
НД =  С + I
Сдвиги в равновесии экономики происходят под воздействием изменения соотношений между потреблением и сбережением: если домохозяйства будут больше потреблять, то увеличится общий уровень расходов, а значит и равновесный уровень НД, и наоборот.

Зависимость между изменением суммы расходов и доходов называется эффектом мультипликатора.
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Мультипликатор отражает зависимость между НД и расходами (C и S).  Чем  выше склонность к потреблению, тем больше мультипликатор, и тем больше изменение НД и тем больше будет прирост инвестиций.

Это связано с тем, что:

1. в экономике происходит постоянное изменение доходов и расходов

2. любое изменение дохода влечет за собой изменение в расходах на С и S, причем пропорции между С и S сохраняются при любом изменении дохода.

Инвестиции, увеличивающие НД, ускоряют экономический рост страны и называются  эффектом акселератора (ускорителем).  Акселератор отражает зависимость между инвестициями и приростом НД или AD.
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Основными элементами совокупных расходов являются: совокупное потребление, совокупные сбережения и инвестиции.
ТЕМА 12.  МАКРОЭКОНОМИЧЕСКАЯ НЕСТАБИЛЬНОСТЬ.

ИНФЛЯЦИЯ И БЕЗРАБОТИЦА.

1. Экономический цикл.

2. Занятость и безработица. Закон Оукена.

3. Инфляция.  Кривая Филлипса.
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Экономический цикл – это промежуток времени между двумя одинаковыми состояниями экономики государства.

Экономический цикл – это повторяющиеся на протяжении ряда лет подъемы и спады в экономике, отличающиеся друг от друга продолжительностью и интенсивностью.

                                                        Пик

                                                            Спад                              Оживление
                                                                             Низшая
Фазы экономического цикла:

1. Пик или высшая точка

2. Фаза спада или рецессия

3. Фаза подъема или экспансия 

4. Низшая точка

В точке пика  в экономике наблюдается  наиболее высокая занятость, максимальная деловая активность, высокие цены, ЗП и ссудный процент.

Фаза спада характеризуется сокращением объемов производства и занятости, снижением цен. Капитал не находит применения в промышленности и торговле, поэтому скапливается в банках, что снижает ставку процента.

В низшей точке возникает перепроизводство товаров по сравнению с платежеспособным спросом на них, в результате цены снижаются и резко сокращаются объемы производства, растет безработица, падает уровень жизни. Изъятие денег из банков населением, снижает возможность взять кредит предприятиям даже под высокие проценты.

На фазе подъема  объемы производства восстанавливаются, растут цены, сокращается безработица, спрос на товары увеличивается, что повышает ставки процентов в банках.

Причины циклического развития экономики:

1. Внешние

· Войны, революции
· Политические события
· Миграция населения
· Научные открытия
2. Внутренние

· Диспропорции в производстве

· Нарушение денежного обращения
· Перенакопление основного капитала
· Инфляция
· Безработица
- 2 –

Занятость – это незапрещенная законом деятельность граждан с целью получения дохода.

Полная занятость – ситуация, при которой каждому желающему и способному трудиться предоставляется возможность заниматься каким-либо видом деятельности.

Эффективная занятость – это распределение рабочей силы с учетом ее специализации и отраслевой потребности, позволяющее получить наибольший прирост НД.

Безработица – это положение на рынке рабочей силы, при котором часть трудоспособного населения не может или не хочет продавать свою рабочую силу и поэтому остается без работы.

Официальным безработным считается трудоспособный гражданин в трудоспособном возрасте, постоянно проживающий на территории государства и зарегистрированный в центре занятости.

К безработным не относятся лица, работающие по найму, занимающиеся предпринимательской деятельностью, обучающиеся на дневном отделении учебных заведений и проходящие срочную военную службу,  а также лица ухаживающие дома за детьми и временно не работающие по каким-либо иным причинам.

Виды безработицы:

1. Фрикционная – связана с поиском или ожиданием работы (существует всегда).

2. Структурная – связана со структурным изменением экономики, технологий, что вызывает рост спроса на одни профессии и его падение на другие, со сменой места жительства, переподготовкой, сменой специальности.

3. Циклическая – связана с экономическими кризисами (3-4 года)

4. Застойная – связана с лицами, постоянно лишенными работы и перебивающимися случайными заработками (нищие, инвалиды)

5. Молодежная
6. Конверсионная

7. Сезонная
8. Скрытая – не зарегистрированные безработные

Для анализа рынка рабочей силы рассчитывается уровень (норма) безработицы:
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Нормальный (естественный) уровень безработицы – 6 – 8 %.

Причины безработицы:

1. наличие фрикционной и структурной безработицы

2. высокий уровень заработной платы относительно ПТ

3. неспособность ЗП  быстро изменяться для установления равновесия между спросом и предложением рабочей силы

4. безработица ожидания – когда предложение выше спроса, а заработная плата не снижается  ниже  МЗП.

Последствия безработицы:

1. Экономические – потеря части объема производства из-за нехватки рабочей силы, низкой ПТ.

2. Социальные – потеря квалификации, потеря дохода, снижение уровня жизни, рост преступности, смертности, психических заболеваний.
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Инфляция – это переполнение каналов обращения избыточными бумажными деньгами, не обеспеченными соответствующим ростом товаров.

Инфляция – это процесс обесценивания денег или увеличения цен товаров без улучшения их качества.

Степень инфляции определяется индексом цен:
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Виды инфляции:

1. по причинам возникновения:

1. Инфляция спроса – когда денежные доходы растут быстрее, чем производство товаров, что вызывает избыток денег, дефицит товаров и рост цен.  Происходит при полной занятости и полной загрузке мощностей.

2. Инфляция издержек -  рост цен в результате роста издержек производства.

2. по способу воздействия на цены:
1. Открытая – рост цен очевиден покупателям

2. Скрытая – внешне цены стабильны, но избыток денег переходит в товарный дефицит.

3. по темпам роста:
1. Умеренная (ползучая) - < 10 %

2. Галопирующая – 10 – 50 %

3. Гиперинфляция - > 50 %

4. по взаимосвязи:
1. Сбалансированная – цены остаются постоянными относительно друг друга
2. Несбалансированная
5. по ожидаемости:
1. ожидаемая

2. неожидаемая
Причины инфляции:

1. бюджетный дефицит, покрываемый за счет эмиссии денег

2. высокие налоги, что увеличивает цены

3. разбалансированность внешней торговли, когда импорт превышает экспорт и это компенсируется за счет золотовалютных резервов страны

4. рост издержек производства

5. инфляционные ожидания покупателей, когда они постоянно ожидают повышения цен и поэтому создают большой спрос.

Последствия инфляции:

1. снижение реальных доходов населения

2. снижение мотивации к труду у населения

3. возникновение социальных потрясений

4. обесценивание сбережений населения

5. снижение доверия к государству

6. снижение качества товаров

7. снижение объемов производства

8. появление дефицита товаров

Взаимосвязь между безработицей и инфляцией выражается кривой Филлипса: в краткосрочном периоде,  чем выше безработица, тем ниже инфляция, и наоборот; в долгосрочном периоде инфляция увеличивается при постоянном уровне естественной безработицы.

Инфляция, %



                             А

                                                        К                      М                       Безработица, %

В краткосрочном периоде, если в точке М, безработицу считать высокой, то правительство должно осуществить денежно-кредитные мероприятия, стимулирующие спрос, что приведет к расширению производств и созданию новых рабочих мест и снижению безработицы до К, но при этом увеличится и инфляция. Тогда правительство должно будет снижать расходы бюджета, ограничивать кредиты, что опять вызовет рост безработицы.

В долгосрочном периоде кривая Филипса имеет вертикальный вид, что соответствует уровню естественной безработицы.

В точке пересечения кривых Филипса краткосрочного и долгосрочного периодов А определяется ожидаемый темп инфляции.

ТЕМА 13. ДЕНЕЖНО-КРЕДИТНАЯ СИСТЕМА ГОСУДАРСТВА.

1. Деньги, их виды и функции.  Типы денежных систем. 

2. Банковская система РБ и банковские операции.

3. Кредитная система РБ.
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Деньги – это особый товар, наделенный свойством всеобщего эквивалента, посредством которого выражается стоимость всех других товаров.

Ликвидность – это способность денег непосредственно использоваться в качестве средства обращения и сохранять при этом свою номинальную стоимость.

Внутренняя стоимость денег – определяется затратами труда на их изготовление.

Теории происхождения денег:

1. Рационалистическая – деньги возникают как результат соглашения между людьми, которые изобрели их как средство обмена.

2. Эволюционная – деньги появляются в результате эволюции сами по себе, выделившись из общей массы товаров.

Сущность денег проявляется в их функциях:

1. Мера стоимости – деньги выражают стоимость всех других товаров в определенных пропорциях.

2. Средство обращения – выполняется при реализации товаров.

3. Средство сбережения – т.к. деньги наиболее ликвидный и удобный товар для сбережений

4. Средство платежа – выполняется т и в момент погашения долга, если товары продаются в кредит

5. Мировые деньги
По происхождению деньги бывают:

1. Полноценные – товар, из которого они изготавливаются, имеет одинаковую стоимость в сфере обращения и в сфере накопления (золото, серебро). Их внутренняя стоимость равна покупательной способности (1 $ = 1 гр.).
2. Неполноценные – деньги, покупательная способность которых выше их внутренней стоимости (бумажные и кредитные).
Виды кредитных денег:

1. Вексель – это письменное долговое денежное обязательство, которое дает право его владельцу по истечение срока потребовать с должника указанной в векселе суммы.

2. Депозит – запись в банковских книгах, свидетельствующая о внесении клиентом определенной суммы денег на хранение в банк.

Текущий депозит (р/с) – прием на хранение и выдача денег под определенный процент клиенту, которая может осуществляться в любой момент по требованию владельца.

Срочный депозит – вклады, которые не могут быть изъяты владельцем по его требованию без потери процентов.

3. Чек – документ, содержащий приказ владельца текущего счета банку о выплате определенной суммы денег определенному лицу или предъявителю.

4. Кредитная карточка – удостоверяет наличие счета в банке и дает право на приобретение товаров и услуг без оплаты наличными.

5. Платежное поручение – распоряжение владельца р/с банку  о перечислении определенной суммы денег на счет другого предприятия.

Денежное обращение – это движение денег, обслуживающее реализацию товаров и нетоварные платежи в рамках национальной экономики.

Денежная система – это форма организации денежного обращения в стране, сложившаяся исторически и закрепленная законодательно.

Основные элементы:

1. национальная денежная единица -  это установленный в законодательном порядке денежный знак, служащий для соизмерения и выражения цен всех товаров и услуг

2. масштаб цен

3. виды денежных знаков, имеющих законную платежную силу

4. порядок эмиссии и обращения денег

5. формы безналичных расчетов

Денежный рынок – это рынок, на котором спрос и предложение денег определяют их цену или процентную ставку.   Причем деньги не продаются, а обмениваются на другие ликвидные средства по альтернативной стоимости.

Спрос на деньги определяется уравнением Фишера:     
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Банк – специализированное финансовое учреждение, осуществляющее определенные операции с денежными средствами в стране.

Банки могут быть:

1. по форме собственности:

1. Государственные 

2. Муниципальные

3. Частные

2. по видам совершаемых операций:

1. универсальные (коммерческие) – осуществляют различные операции

2. специализированные – осуществляют отдельные операции

· Сберегательные

· Инвестиционные

· Инновационные

Банковская система РБ


                                                  Нац. Банк                                   Коммерческие банки


НБ подотчетен Нац. Собранию РБ, имеет право законодательной инициативы, но не несет ответственность по обязательствам правительства и наоборот.

Функции НБ:

1. эмиссия денег в РБ

2. обеспечение внешней и внутренней стабильности национальной валюты РБ

3. обеспечение стабильного уровня цен

4. финансирование бюджетного дефицита

5. рефинансирование банков

6. осуществление операций на мировом рынке

7. совместно с МинФином  использование государственного бюджета

8. регистрация коммерческих банков и контроль за их деятельностью

9. валютное регулирование в РБ

10.  проведение кредитных аукционов в РБ

11.  регулирование ВЭД банков

12.  обеспечение единого порядка БУ в стране

13.  предоставление  Правительству  РБ  и  местным властям кредитов, но не более 5 % ВВП

14.  учет и переучет векселей

15.  операции с драгоценными металлами и ценными бумагами

16.  инкассация и хранение денег

17.  выдача гарантий и поручительств по внешним долгам РБ

Коммерческие банки – юридические лица, которые осуществляют денежные операции с населением и предприятиями с целью получения прибыли на основе лицензий от НБ.

Учредителями могут быть физические и юридические лица, не преследующие политических целей.

Коммерческие банки самостоятельно выбирают порядок привлечения и использования денежных средств, уровень ставок процента и комиссионных вознаграждений. Они отвечают перед клиентами всем своим имуществом, но не отвечают по обязательствам своих клиентов перед другими

Для регистрации банка необходимо предоставить:

1. ходатайство о выдаче лицензии

2. экономическое обоснование необходимости создания банка

3. прогнозный баланс банка на первый год работы

4. декларацию о источниках инвестиций в УФ

5. протокол собрания учредителей

6. устав банка

7. сведения о профессиональной пригодности 2-х высших руководителей и главного бухгалтера банка.

Виды банковских операций:

1. Эмиссионно-кассовые

2. Депозитные

3. Кредитные

4. Расчетные

5. Валютные

6. Фондовые

7. Инкассовые – банк по поручению своих клиентов и за комиссионные получает с должников необходимые средства

8. Аккредитивные – поручение клиента о выплате банком определенной суммы денег другому лицу при выполнении им некоторых условий, указанных в письме.

9. Трансфертные – операции по переводу иностранной валюты или золота из одной страны в другую.

10.  Лизинговые – операции по передаче в аренду или приобретению средств производства.
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Кредитная система – это совокупность  кредитно-финансовых учреждений, выполняющих специфические функции по аккумуляции и распределению денежных средств.

                                                                Кредитная система

                                              НБ                  Коммерческие банки         Специализированные кредитно-

                                                                                                             финансовые учреждения

Основой кредитной системы РБ являются коммерческие банки, которые обеспечивают аккумуляцию временно свободных средств в стране и передачу их бизнесу на условиях возвратности и платности. Через них НБ осуществляет денежно-кредитное регулирование экономики.

Специализированные кредитно-финансовые учреждения функционируют в узких сферах рынка ссудного капитала и выполняют небольшое количество операций, дополняя деятельность коммерческих банков. К ним относятся:

1. сберегательные учреждения

2. страховые компании

3. пенсионные фонды

4. инвестиционные компании

5. лизинговые компании

Сберегательные учреждения – привлекают мелкие вклады путем открытия сберегательных счетов и используют их для выдачи ссуд.

Страховые компании – формируют свои средства за счет взносов на страхование жизни, имущества, здоровья. Эти средства они используют их для покупки ценных бумаг, государственных облигаций, предоставляя тем самым долгосрочные кредиты.

Пенсионные фонды – формируют свои средства за счет отчислений работниками предприятий с целью пенсионного обеспечения населения. Избыток накопленных средств вкладывается в государственные облигации и акции.

Инвестиционные компании – привлекают свободные денежные средства путем выпуска собственных акций. Собранные средства используются для покупки ценных бумаг других предприятий, а доход от них распределяется между собственными акционерами.

Лизинговые компании – предоставляют в долгосрочную аренду технические средства: оборудование, технологии, самолеты и.т.д.

Кредит – это система экономических отношений, возникающих в процессе предоставления денежных средств во временное пользование на условиях возвратности и платности.

Лицо, предоставляющее ссуду (кредит) называется кредитором. А берущее – заемщиком.

Виды кредитов:

1. по срокам выдачи:

1. онкольный – на небольшой срок и возвращается по первому требованию кредитора

2. краткосрочный – до 1 года

3. среднесрочный – 1-5 лет

4. долгосрочный – более 5 лет

2. по составу:

1. банковский – предоставление коммерческими банками ссуд населению

2. коммерческий – предоставляется хозяйствующими субъектами друг другу в товарной форме через отсрочку платежей

3. государственный – государство берет кредиты у банков, предприятий, населения через выпуск и продажу ценных бумаг.

4. потребительский – предоставление населению ссуд в рассрочку на приобретение товаров длительного пользования. Может также выдаваться под залог имущества (ипотечный), драгоценностей (50 – 80 % от стоимости).

4. лизинг-кредит – это предоставление в долгосрочную аренду машин, оборудования, транспорта при сохранении права собственности за арендодателем.

5. международный – выдается другими государствами, международными кредитно-финансовыми институтами или иностранными предприятиями субъектам данного государства.

3. по обеспеченности:

1. обеспеченный или гарантированный – выдается под залог

2. необеспеченный

4. по срокам погашения:

1. срочные – срок погашения которых наступил

2. отсроченные – срок погашения отнесен на более поздний срок

3. просроченные – ссуды не возвращенные  в установленный срок

ТЕМА  14. ФИНАНСОВАЯ  СИСТЕМА И ФИСКАЛЬНАЯ ПОЛИТИКА

1. Финансовая система государства.

2. Налоговая система РБ.

3. Государственный бюджет и его структура.
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Финансы – это экономические отношение, возникающие в процессе распределения, перераспределения и использования денежных фондов.

Финансовые отношения – это совокупность отношений, возникающих по поводу формирования и расходования денежных фондов.

Система финансовых отношений включает:

1. денежные отношения между предприятиями по поводу взаимных платежных обязательств (за ресурсы, штрафы).

2. денежные отношения между  государством и предприятиями по поводу платежей в бюджет, отчислений в различные внебюджетные фонды, дотаций из бюджета.

3. денежные отношения между предприятиями и банковской системой по поводу получения и погашения кредитов.

4. денежные отношения внутри предприятия по поводу оплаты труда, расчетов между подразделениями.

5. денежные отношения между государственными органами по поводу распределения ренты, финансирования природоохранных мероприятий.

6. денежные отношения между государством и населением по поводу получения выплат и льгот.

Финансовая система – это совокупность финансовых отношений и соответствующих им исполнительных учреждений: банков, финансово-кредитных учреждений и финансовых небанковских посредников и финансовый аппарат государства – Министерство финансов.

Основные звенья финансовой системы:

1. государственный и местные бюджеты

2. фонды социального, имущественного и личного страхования

3. валютные резервы государства

4. денежные средства предприятий, организаций и фирм

5. специальные денежные фонды

Принципы построения финансовой системы:

1. принцип демократического централизма  - единство построения бюджетов различных уровней - т.е. бюджеты различных уровней едины по структуре. Предполагается свободное переливание средств между бюджетами, возможно, государственное перераспределение средств.

2. фискальный федерализм – предполагает самостоятельность бюджетов различных уровней, т.е. за каждым бюджетом различных уровней закреплены свои доходы и расходы. Перемещение средств между бюджетами затруднено. Предполагается самостоятельность в рамках финансов отдельных фирм. Государство обеспечивает общенациональные цели – оборона, космос, ВЭД. Местные бюджеты – финансируют школы, жилищное строительство, охрану общественного порядка.
Финансовая политика государства – это мероприятии осуществляемые государством по формированию, распределению и использованию финансовых ресурсов.

Финансовая политика осуществляется с помощью различных инструментов: субсидий, дотаций, трансфертов, налогов, таможенных пошлин и включает:

1. разработку научного обоснования развития финансов государства и их использования

2. определение целевых установок достижения финансовых показателей развития страны

Частью финансовой политики государства является фискальная политика.

Фискальная политика – это совокупность мероприятий по регулированию расходов и доходов государства и налоговой политики с целью достижения стабильного роста объема производства, полной занятости и умеренной инфляции.

Виды фискальной политики:

1. Дискреционная – это сознательное целенаправленное изменение в области государственных расходов и налогообложения с целью изменения реального объема производства, занятости и ускорения экономического роста.

Она осуществляется через государственные закупки товаров и услуг, трансферты  и налоги, что  приводит к изменению совокупных расходов и равновесного ЧНП.

             ЧНП = С + I + G
2. Недискреционная (автоматическая) – это экономический механизм, автоматически реагирующий на изменение  экономического положения без необходимости принятия каких-либо шагов со стороны правительства. Суть его состоит в автоматическом изменении налоговых поступлений при изменении величины облагаемого дохода. В качестве автоматического стабилизатора выступает изменение налоговых поступлений.
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Налоги – это обязательные сборы, осуществляемые на основе государственного законодательства и выражающие обязанность физических и юридических лиц, получающих доходы, участвовать в формировании государственных финансов.

Функции налогов:

1. фискальная (распределительная) – обеспечивает поступление средств в государственную казну и финансирование государственных расходов

2. регулирующая – осуществляется через систему налоговых льгот, применяемую с целью стимулирования или сдерживания развития отраслей, предприятий.

3. социальная – направлена на сглаживание неравенства между доходами различных социальных групп населения и реализуется через дифференциацию налогов.

4. контрольная – позволяет сравнить сумму налоговых поступлений в бюджет государства и его потребность в них.

Налоговая система – это совокупность налогов, принципов и методов их построения, а также способов их взимания.

Принципы налогообложения:

1. принцип справедливости – всеобщность обложения и  в зависимости от дохода дифференцируются ставки налогов

2. принцип определенности, простоты и доступности – сумма, способ и время взимания налогов должны быть заранее известны плательщикам

3. принцип однократности налогообложения
4. принцип  гибкости налогообложения – создание условий для развития или сдерживания роста через систему льгот в соответствии с политикой государства
5. принцип стабильности налоговых ставок

6. принцип устойчивости порядка исчисления налогов

7. принцип обязательности оплаты налогов

Элементы налоговой системы:

1. субъект – это физическое или юридическое лицо, на которое законодательно возложена обязанность платить налог (плательщик)

2. объект – это доход или имущество, с которого начисляется налог

3. ставка налога – величина налога на единицу обложения объекта.

· твердые ставки -  не зависят от величины объекта налогообложения

· пропорциональные ставки – соответствуют доходу плательщика

· прогрессивные ставки – растет по мере роста дохода

· регрессивные ставки – растет по мере снижения дохода

4. носитель налога – лицо, которое фактически уплачивает налог

5. источник налога – это доход субъекта, за счет которого уплачивается налог (прибыль, ЗП, проценты, рента)

Виды налогов:

1.  по способу взимания:

· прямые – выплачиваются с доходов или имущества субъектов и  являются прямопропорциональными платежеспособности субъекта:
· взимаются только с граждан (подоходный налог, налог на имущество)

· взимаются только с предприятий (налог на прибыль и доходы)

· взимаются и с граждан, и с предприятий (земельный налог, налог на рекламу)

· косвенные – устанавливаются как надбавка к цене товара (НДС, акцизы, таможенные пошлины, на топливо и на предметы роскоши) и оплачиваются покупателем
2. по сфере распространения:

· общегосударственные – поступают  в государственный бюджет (90%) – налоги на экспорт и импорт, таможенные пошлины, налог на прибыль и доходы
· местные – поступают в местные бюджеты (70%) – земельный налог, НДС, на имущество
3. по использованию:

· общие – не имеют конкретного назначения при использовании. Идут на финансирование капитальных и текущих затрат государственного и местных бюджетов
· специфические – используются в строго определенных целях (чрезвычайный налог, пенсионные выплаты)
Американский экономист  Лаффер разработал зависимость между  ставкой налога и суммой поступлений в бюджет.

Поступления в бюджет    



            50%                       Ставка налога
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Основным звеном финансовой системы является государственный бюджет, т.е. совокупность финансовых отношений, возникающих между государством и физическими лицами по поводу формирования, распределения, перераспределения и использования денежных средств государства.

Государственный бюджет – это ежегодно составляемая смета доходов и расходов государства или его финансовый план.

Основные функции госбюджета:

1.   перераспределение НД – это позволяет государству не только удовлетворять общегосударственные потребности, но и выполнять программы экономического и социального развития страны.

2.   вмешательство в воспроизводство – государство может поддерживать или сдерживать развитие отраслей в зависимости от стратегии развития экономики

3.   социальная – поддержание социальной справедливости в обществе

4.   обеспечение внешней и внутренней безопасности

5.   содержание аппарата управления

Структура госбюджета:

1. доходы – формируются за счет налогов, сборов и государственных займов, доходов от государственной собственности, торговли

2. расходы – используется на финансирование общегосударственных экономических программ, развитие производства и социальной инфраструктуры, непроизводственной сферы – образования, медицины, культуры, военные нужды и т.д., административно-управленческие расходы (содержание милиции, юстиции), платежи по государственному долгу.

Баланс бюджета означает равенство доходов и расходов.
Бюджетный дефицит – это сумма, на которую за данный год расходы правительства превышают его доходы.

Если правительство сознательно закладывает в госбюджет превышение расходов над доходами, то образуется структурный бюджетный дефицит. Его планируют в связи с выполнением определенных социально-экономических программ и финансируют за счет кредитов НБ, выпуска государственных ценных бумаг.

Если в ходе выполнения госбюджета образуется положительное сальдо между реальным и структурным бюджетными дефицитами, то возникает циклический бюджетный дефицит. Причина его образования – изменение в промышленном цикле, в падении деловой активности и сокращение налоговых поступлений.

Государственный долг – это сумма выпущенных и непогашенных государственных займов с невыплаченными процентами по ним. Он образуется путем временной мобилизации государством дополнительных средств для покрытия своих расходов путем выпуска правительственных займов.

Причины появления государственного долга:

1. спад в производстве – сокращаются налоговые поступления в бюджет

2. милитаризация войны и экономики – переориентация части ресурсов экономики на нужды военного производства за счет увеличения налогов, эмиссии денег или продажи облигаций населению.

Виды государственного долга:

1. общегосударственный – это задолженность правительства, государственных предприятий и местных органов власти.

2. внутренний – это долг государства своему населению, предприятиям и организациям в форме долговых обязательств сроком  до 1 года (краткосрочные), 1- 5 лет (среднесрочные) и 5 – 30 лет (долгосрочные), которые должны быть погашены в срок.

3. внешний – это общая сумма задолженности государства международным валютно-финансовым организациям, частным иностранным банкам, правительственным институтам или иностранным гражданам.

Часть внешнего долга, срок платежа по которому не наступает в данном году, называют капитальной задолженностью.

Внешнюю задолженность, срок платежа по которой наступает в ближайшее время, называют текущей задолженностью.

Показатели государственного долга:

1. разность между полученными и выданными кредитами

2. задолженность на душу населения

3. степень вовлеченности во внешний долг
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4. отношение внешнего долга к сумме валютной выручки за год (25%)

ТЕМА  15. СОЦИАЛЬНАЯ ПОЛИТИКА ГОСУДАРСТВА

1. Сущность социальной политики.

2. Доходы  и их распределение в экономике.
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Социальная политика – это согласованная деятельность экономических субъектов, направленная на обеспечение благоприятных условий жизни и труда общества.

Основным субъектом, координирующим эту деятельность, выступает государство. Социальная политика призвана содействовать  развитию отношений справедливости в обществе, формировать систему социальной защиты, а также обеспечивать условия для роста благосостояния и проведения определенной политики доходов.

Основные задачи социальной политики:

1. подготовка и реализация программ занятости;

2. помощь наиболее социально уязвимым слоям населения;

3. обеспечение доступности ценностей культуры;

4. развитие образования, медицины, социальное страхование

Результативность социальной политики можно оценить, если сравнивать уровень и качество жизни населения различных стран  за определенный период времени.

Уровень жизни – это степень обеспеченности населения материальными и духовными благами, исходя из сложившихся потребностей.

Для оценки уровня жизни используются следующие показатели:

1. реальный доход населения

2. потребление основных продуктов питания на душу населения

3. обеспеченность населения промышленными товарами

4. структура потребления

5. развитие социальной сферы

Для оценки уровня жизни необходимо иметь определенный стандарт, с которым можно сравнивать фактические данные. Таким стандартом является “потребительская корзина”, включающая сбалансированный набор товаров и услуг, необходимых для удовлетворения первичных потребностей человека в определенный момент времени  и исходя из конкретных условий в государстве и его реальных экономических возможностей.

Потребительская  корзина формируется по основным статьям расходов: питание, одежда, обувь, белье, предметы санитарии и гигиены, лекарства, мебель, предметы культурно-бытового и хозяйственного назначения, жилищно-коммунальные услуги, культурно – просветительские мероприятия, транспортные услуги, связь, содержание детей в дошкольных учреждениях, налоги.

Минимальная  потребительская корзина рассчитывается  для стандартной семьи, состоящей из 4 человек (2 взрослых и 2 детей школьного возраста) и ее понижение социально неприемлемо.

Минимальный потребительский бюджет  касается  всего населения, даже неработающего, а МЗП  только тех, кто работает. Поэтому МЗП должна быть выше, чем МПБ.

Прожиточный минимум – это размер денежного дохода, обеспечивающий удовлетворение минимально допустимых потребностей человека.

Качество жизни можно оценить через:

1. условия и безопасность труда

2. наличие и использование свободного времени

3. продолжительность жизни

4. состояние экологии

5. здоровье и физическое развитие населения

Практика проведения социальной политики в развитых странах выработана несколько направлений в ее реализации. К ним относятся : 

1. социальное страхование; 

2. социальную защиту работников, 

3. политика  в области заработной платы.

Социальное страхование - наиболее важная часть политики государства в социальной сфере. В процессе производства работники могут потерять ( по ряду объективных причин, например, из-за травмы ) возможность продолжать работу. При этом они лишаются источника дохода. Для решения возникшей в этом случае проблемы существует две возможности. Первая - выплата определенной суммы за причиненный ущерб. Однако единовременное пособие не дает ему возможности существовать длительное время. Следовательно, предпочтительнее второй путь : социальное страхование.

Одна из целей социальной политики – это создание системы социальной защиты. Социальная защита – это определенные обязательства государства по отношению к своим гражданам в рамках действующей Конституции.

Система социальной защиты – это совокупность мер, направленных на обеспечение нормального материального и социального положения граждан.

Механизм социальной защиты включает следующие меры:

1. обеспечение эффективной занятости

2. официальное установление реального уровня прожиточного минимума с учетом дифференциации доходов и потребления населения

3. защита интересов потребителей

4. индексация доходов

5. развитие отношений социального партнерства

6. социальная помощь бедным и малоимущим слоям населения

7. целевые или адресные выплаты из фондов общественного потребления

Социальная защита малообеспеченных слоев населения проявляется в виде денежных выплат, предоставления благ и услуг, льгот и пособий: пенсии, стипендии, содержание здравоохранения, культуры, жилой фонд и коммунальное хозяйство.

Социальная политика в области заработной платы должна реализовываться дифференцированно. Регулирующие вмешательство осуществляется в основном в тех случаях, когда степень профессиональной подготовки работника невысока, и позиции его в противостоянии с работодателем относительно слабы. Это главным образом касается тех видов трудовых процессов, которые требуют неквалифицированного труда. В отношении таких категорий населения фиксируется минимальный уровень заработной платы, ниже которого выплачивать ее, не разрешается.
В некоторых случаях политика заработной платы предусматривает введение предельного уровня последней  и сохранение его в течение определенного отрезка времени. Возможно также использование ограничений на темпы роста оплаты труда. Данные меры применяются для предотвращения инфляции и устранения трудностей в области платежного баланса.

- 2 –

Один из источников социальной напряженности в любой стране - разница в уровнях благосостояния граждан, уровне их богатства. Уровень богатства определяется двумя факторами:

1. величиной имущества всех видов, находящегося в собственности отдельных граждан;  

2. величиной текущих доходов граждан.

Доход – это  сумма денежных средств, получаемых за определенный период времени и предназначенная для приобретения товаров и услуг в целях личного потребления.

Реальный доход – это количество товаров и услуг, которое можно приобрести за располагаемый доход.

Основные каналы поступления доходов:

1. трудовые доходы

2. предпринимательский доход

3. доход от собственности, проценты, дивиденды и рента

4. социализированные доходы (трансферты)

5. доходы от теневой экономики

Для анализа степени дифференциации доходов используется несколько методов:

1. функциональное распределение доходов – показывает долю НД, которая приходится на тот или иной фактор производства, что отражает распределение созданного в стране дохода между домашними хозяйствами и отдельными лицами.

2. использование кривой Лоренца. 

Для ее  построения на горизонтальной оси откладывается количество (%) семей, располагающих определенным доходом, а на вертикальной – долю совокупного дохода, приходящегося на  соответствующую часть семей.

Теоретическую возможность абсолютного равенства в распределении доходов, когда 20 % семей располагают 20 % совокупного дохода и т.д. отражает прямая.

Разрыв между  теоретической линией и фактическим распределением показывает степень неравенства распределения доходов. Чем больше отклоняется эта линия, или кривая Лоренца, от линии ОЕ, тем больше неравенство в распределении доходов. Если мы разделим заштрихован​ную площадь на площадь треугольника OFE, то получим показатель, отражающий степень неравенства в распреде​лении доходов.

Денежный доход после выплаты налогов и с учетом трансфертов распределяется более равномерно. 

Количественно степень неравенства в распределении доход можно вычислить с помощью коэффициента Джинни, определяемого как  отношение площади заштрихованной фигуры  к площади  ( ОЕF (( 0,27 – 0,33).

Коэффициент не может равняться ни единице, ни нулю, т.к. цивилизованная рыночная экономика исключает подобные крайности благодаря целенаправленному перераспределению доходов. 

К причинам неравенства в распределении доходов относятся:

1. различие в способностях

2. уровень образования

3. владение собственностью

4. степень рыночной власти

5. удача

6. личные связи

7. размер семьи

8. состояние здоровья

9. природные условия

Последствия неравенства доходов:

1. Создаются слои людей, находящихся за чертой бедности и происходит моральное расслоение общества на «своих» и «чужих»

2. теряется общность целей, интересов, чувство здорового патриотизма

3. возникают межрегиональные и, даже, межнациональные противоречия, что приводит к разрушению единства страны

4. Происходит отток квалифицированных работников в сферы, не требующие соответствующих знаний, за границу. В результате ухудшается образовательный, профессиональный потенциал общества 

5. В результате низкого уровня жизни снижается трудовая активность населения, ухудшается здоровье, снижается рождаемость, что приводит к демографическим кризисам.

6. создает угрозу для политической и экономической стабильности в стране. 

Неравенство же в доходах обеспечивает экономическую эффективность, но сопровождается социальной несправедливостью в виде значительной имущественной дифференциации общества.

Социальная справедливость – это полное равенство в распределении доходов, а неравенство допускается лишь тогда, когда оно способствует достижению более высокого уровня жизни беднейшим членам общества (т.е., максимизируется полезность наименее обеспеченных лиц).

Ни одна экономика сама по себе не в состоянии решить проблему бедности, поэтому эту функцию на  себя берет государство, перераспределяя уже распределенные доходы:

1. проведение фискальной политики среди собственников факторов производства: т.е. дифференцированное  взимание налогов с прибыли и доходов. В результате государство может осуществлять трансферты для менее обеспеченных слоев населения

2. установление предельных цен на товары первой необходимости

3. установление МЗП

г. Минск Шумская В.Н.
http://uobgtpsm.narod.ru/

Процесс производства





Рынок продуктов





Домохозяйство





Предприятие





Рынок  ресурсов





Рынок товаров





Покупатели





Продавцы





Рынок  ресурсов





т. А – точка равновесия потребителя





Условием равновесия также является равенство между ПНЗ товаров и отношением их цен:


� EMBED Equation.3  ���





Когда все предприятия получают нормальную прибыль, отрасль находится в долговременном конкурентном равновесии. Здесь цена равна минимальным издержкам, поэтому ни одно из них не стремится покинуть отрасль.





Если Q = 3, то TR = 3 ( 10 = 30 у.е. 


Но при этом, он имеет возможность продать больше продукции. 


Так, если Q = 4, то   TR = 4 ( 9,5 = 38 у.е.


Т.о. он  выигрывает 8 у.е.





При чистой конкуренции, цена постоянна, напр., и равна 10 у.е. Каждая проданная единица товара будет увеличивать доход фирмы на 10 у.е.


Если Q = 3 ед., то доход TR = 30 у.е.


Если Q = 4 ед., то TR = 40 у.е.





Если ставка процента ниже, чем ожидаемая норма прибыли, то инвестиции имеют смысл.


Если ставка процента равна или выше нормы прибыли, инвестиции не имеют экономического смысла.





Кривая S имеет вертикальный вид, т.к. ЦБ, контролирующий денежное предложение, стремиться поддержать его на постоянном уровне, независимо от изменения процентной ставки
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